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Prestiti diretti Artigiancassa
si apre una nuova frontiera

cll’ambito di una

rinnovata collaborazione

con I’Artigiancassa, ¢ in
avanzata fase di studio una nuova
linea operativa, da tempo nei
desideri di molti direttori
marketing ¢ commerciali: la
concessione alle societa di leasing
di finanziamenti a condizioni
finanziarie privilegiate da
destinare al finanziamento di
investimenti di imprese artigiane.
Pur trattandosi di fondi ordinari
dell’ Artigiancassa (ormai, a tutti
gli effetti “banca™), si trattera
infatti di una provvista a
condizioni molto favorevoli in
termini di tasso e di durata, che
negli auspici dovrebbe: da un
lato, consentire alla Artigiancassa
di assicurare una adepuata
redditivita ai propri fondi,
favorendo nel contempo la
clientela artigiana a cui
istituzionalmente si rivolge;
dall’altro offrire agli operatori
leasing una linea altamente
competitiva da aggiungere nel
proprio portafoglio prodotti.
L’ottimale soddisfacimento di tali
diversi obiettivi ed interessi &
proprio alla base dei lavori di
impostazione generale ¢
procedurale della nuova
operativita, su cui la
Commissione Agevolato e la
struttura associativa sono in

questi giorni impegnate per una
rapida attivazione.

Varato il nuovo codice di
comportamento ABI-ASSILEA

’Assemblea
dell’ Associazione ha
approvato il 23 luglio u.s.

il nuovo Codice di
Comportamento ABI-ASSILEA
per il settore della locazione
finanziaria.

L’adesione al nuovo codice,
ancorch¢ su base volontaria in
analogia a quanto adottato dalle
banche per il codice ABI, ¢
fortemente raccomandabile.

Le nuove finalita del codice,
essenzialmente di miglioramento
della relazione con la clientela,
inducono infatti a ritenere pit che
opportuna ’adesione proprio
sotto il profilo dell’immagine
commerciale, che potra peraltro
beneficiare della prevista
introduzione di una procedura di
gestione dei reclami della
clientela.

E a programma infine, d’intesa
con ABI, un’ufficiale
presentazione del codice di
comportamento, il cui testo
integrale verra riportato
nell’ambito dell’ Annuario
ASSILEA, del quale sono in
corso i lavori per la
pubblicazione.

Vigilanza e Centrale Rischi
Dopo il Convegno Assilea di fine
luglio, dalla Banca d’Italia il via
ufficiale alle segnalazioni

I segnale di “start” era
nell’aria e non a caso il 23

luglio erano presenti a Roma
quasi tutte le societa interessate.
Il Convegno organizzato
dall’Associazione ¢ servito per
fare il punto sulla pianificazione
delle attivita delle Associate in
vista delle segnalazioni alla
Banca d’Italia.
Sono intervenuti: la Dott.ssa Di
Iorio della Rete Nazionale
Interbancaria (RNI), che ha
illustrato le modalita di utilizzo
della rete attraverso cui dovranno
essere veicolate le segnalazioni;
I'ing. Salomone, che ha
presentato i contenuti della
proposta INTESA per I’accesso
alla RNI; e infine, i
rappresentanti di alcune associate
(Giovannetti per I’ Agrileasing,
Vittozzi per la Professional
Ducato Leasing e Montalti per la
Fraer Leasing), che hanno
riportato la testimonianza dei
lavori svolti e in corso presso le
proprie aziende. Presente per la
Banca d’Italia, la Dott.ssa
Barbato, responsabile della
Centrale Rischi, che nel proprio
breve intervento, da un lato, ha
dichiarato la disponibilita (molto
apprezzata da tutti) a collaborare
per un preventivo adeguamento
delle anagrafiche delle Associate




scgnalanti sulla base dei dati gia
presenti nella Banca Dati
Centrale; dall’altro, ha tuttavia
voluto rammentare la lunga
marcia di avvicinamento
all’ingresso del leasing nel
sistema di segnalazione della
Banca d’Italia.

Al termine dell’incontro, questo
richiamo ai tempi ha rafforzato il
presagio di molti per I'imminenza
del formale colpo di “start”.... E
puntualmente, nei primi giorni del
mese di agosto la Banca d’Italia
ha emanato le attese “Istruzioni di
Vigilanza per gli Intermediari
Finanziari iscritti nell’Elenco
Speciale” ed il “Manuale delle
Segnalazioni di Vigilanza™,

La distribuzione di tali documenti
agli intermediari dell’Elenco
speciale ¢ attualmente in corso
tramite le Filiali della Banca
d’Italia territorialmente
competenti. 11 “testimone” della
corsa (e il paragone ci pare
davvero calzante...) sta dunque
per giungere nelle mani delle
Associate tenutc alle
scgnalazioni...

Dal canto proprio, la Presidenza
dell’ Associazione ha gia avuto il
6 scttembre un ulteriore incontro
con i responsabili delle autorita di
controllo per rappresentarc
I"esigenza di tempistiche e
modalita di messa in produzione
coerenti con le attivita
concretamente attuabili dalle
Associate, per altro chiamate nei
prossimi mesi ad un vero “tour de
force™ ( fra cui le scgnalazioni per
I’Usura). Un’iniziativa di
sensibilizzazione quindi pit che
opportuna, a seguito della quale
le autorita hanno dichiarato
massima attenzione e
comprensione alle problematiche
del nostro settore...

PRAGA ‘96

ia raggiunte le 300

iscrizioni al Convegno

Leaseurope di Ottobre.
Anche la rappresentanza italiana
si preannuncia NuMerosa,
inferiore per ora solo a quella
della Germania.
Sono gli ultimissimi giorni
disponibili per I’adesione al
congresso. Chi fosse interessato
ad iscriversi, & invitato a prendere
subito contatto con la segreteria
dell’ Associazione per maggiori
dettagli.

USURA_: i numeri hanno
parlato...

“era molta attesa sull’esito

dell’indagine sui tassi

medi cffettuata in via
campionaria fra alcune associate
allo scopo di valutare in via
presuntiva ¢ metodologica
I"impatto della nuova normativa
sull’usura. Attesa correlata non
solo alla delicatezza della
materia, ma anche alla
comprensibile curiosita di tutti nel
confrontarsi per la prima volta su
risultati frutto di elaborazioni di
numeri ¢ non di opinioni. E i
numeri, pur nella assoluta
riservatezza assicurata
dall’Associazione ai contenuti
dell’indagine, hanno parlato: il
comparto leasing presenta troppe
sfaccettature ¢ diversificazioni
operative perche la regoletta del
50 % - in verita davvero troppo
semplicistica per pretendere di
etichettare un operatore come
“usuraio” - non evidenziasse 1
propri limiti.
Anche disarticolando il campione
di operazioni esaminato in griglie
con un elevato numero di
sottoclassi (per durata, importo ¢
tipologia di prodotto), comunque
un certo numero di operazioni
risultano “usuraic”; numero che
tende a crescere in misura

significativa con il diminuire del
grado di disarticolazione della
rilevazione. Una linea di
tendenza, prevista in via teorica €
purtroppo confermata dai numeri,
che quindi contrasta con il
desiderio, per altri versi
pienamente comprensibile di
Banca d’Ttalia ¢ UIC, di avere
una struttura di rilevazione la pit
semplice possibile: anzi, al limite,
un unico tasso per il comparto
leasing...

Ma i numeri indicano, ad avviso
dell’ Associazione, i rischi
operativi € commerciali connessi
ad una eccessiva semplificazione.
Preoccupazioni ancor pil incupite
dalle incertezze ancora in essere
sul fronte metodologico: sia in
termini di contenuti definitori
(quali oneri includere o meno
nella determinazione del TAEG
usura), sia sul grado di
rappresentativita della realta del
mercato connesso alle diverse
modalita di rilevazione adottabili
(media campionaria, media
ponderata ecc.).

Preoccupazioni che

]’ Associazionc non si stanchera
certo di continuare a
rappresentare ai responsabili
competenti affinche,
nell’incombenza attuativa di una
legge discutibile ma al momento
non modificabile, adottino le
soluzioni metodologiche meno
traumatiche.

Vista 'imminente scadenza del
termine fissato dalla normativa
per I’avvio delle rilevazioni, a
breve sapremo come andra a
finire...




(seconda parte)

LEASING E REVOCATORIA FALLIMENTARE
di Massimo R. LA TORRE

4. La revocatoria del contratto di leasing - Oltre ai canoni, lo stesso contratto di leasing pud essere suscettibile di declaratoria
di inefficacia.

Trattandosi di un contratto sinallagmatico a titolo oneroso, pud risultare stipulato con prestazioni sproporzionate per
cui & astrattamente ipotizzabile la revoca sia ai sensi del secondo comma, che del primo comma, n. 1, dell'art. 67 1. fall.

In quest'ultimo caso & necessario provare in concreto la sproporzione delle prestazioni, avendo riguardo sia all'oggetto
ed alla natura del contratto, che alle condizioni finanziarie praticate al momento della stipula per la determinazione del canone
periodico.

Secondo il Tribunale di Torino (sent. 6 marzo 1986, in Il Fallimento, 1986, p. 921) "qualora le prestazioni eseguite e
le obbligazioni assunte dal fallito in dipendenza della stipula di un contratto di leasing sorpassano notevolmente cid che ¢ stato
a lui dato o promesso, sia con rifcrimento al valore del bene concesso in uso, sia al prezzo complessivo pattuito, sia infine ai
canoni di locazione convenuti ed al piano di pagamento stabilito, puo farsi luogo alla revoca del negozio ai sensi dell'art. 67,
primo comma n.1, 1. fall.",

Tale principio non ¢ stato comunque condiviso dalla Corte di Appello di Torino (sent. 21 aprile 1987, in Rivista
Italiana del Leasing, 1988, p.191) che ha riformato la citata sentenza di 1° grado, enunciando un importante principio, secondo
il quale, stante la particolare natura giuridica del lcasing, per la determinazione della "notevole sproporzione" tra le prestazioni
di cui al n. 1, 1° comma, dell'art. 67 1. fall., occorre fare riferimento non al valore del bene, ma al capitale di rischio investito
dalla socicta concedente; in quanto in questi casi il sinallagma contrattuale ¢ dato dal rapporto tra il costo complessivo a carico
dell'utilizzatore ed il capitale di rischio impicgato dall'intermediario finanziario.

Pur ammettendo che la valutazione della sproporzione ¢ rimessa al prudente apprezzamento del giudice e vada
accertata caso per caso, avendo come riferimento il momento della stipula del contratto e non quello della proposizione
dell'azione revocatoria, ritengo che, in seguito all'introduzione nel nostro ordinamento della disciplina della c.d. trasparenza
bancaria e finanziaria, una tale fattispecic non sia pilt configurabile, a meno che si dichiari che le condizioni finanziaric
esposte negli "avvisi sintetici” e nei "fogli illustrativi analitici" siano sproporzionate e quindi eccessivamente onerose. Infalli, e
assolutamente inverosimile che un qualsiasi intermediario bancario o finanziario possa praticare condizioni piu elevate di
quelle resc pubbliche.

In caso di revoca del contratto di locazione finanziaria, qualora sussistano tutti i presupposti (stipula nel periodo
sospetlo ¢ scientia decoctionis), si avra come conseguenza, da un lato, la condanna del concedente alla restituzione dei canoni
percetti e, dall'altro, la restituzione del bene al concedente, il quale potra insinuarsi al passivo per l'importo derivante dall'ap-
plicazionc della penale di risoluzione che conseguira al mancato subentro del curatore.

5. La revocatoria della restituzione del bene a seguito della risoluzione - Una interessante problematica si pone, infine, con
riguardo alla revocabilitd della restituzione del bene a seguilo della risoluzione della locazione finanziaria per
inadempimento dell'utilizzatore, poi fallito.

La questione sorge in merito alla qualificazione dell'atto di restituzione del bene, che potrebbe essere considerato
"anormale" ¢, quindi, assimilato ad una datio in solutum revocabile ai sensi del n. 2 del 1° comma dell'art. 67 1, fall., in quanto
si sostienc che il debitore che paga mediante la restituzione di un bene anziché con danaro, dimostra inequivocabilmente la
mancanza di mezzi liquidi.

E' opportuno, quindi, accertare in concreto sc la restituzione del bene sia avvenuta a titolo solutorio o come cffetto €
conscguenza della risoluzione del contratto di leasing.

Anche in questo caso ritengo che si tratti di una ipolesi pill teorica che pratica, nonostante i precedenti
giurisprudenziali.

Infatti, nell'ipotesi considerata non viene dato nessun bene di proprieta dell'utilizzatore fallito, essendo invece
intervenuta una risoluzione unilaterale del contratto da parte del concedente, che si & avvalso della clausola risolutiva espressa.

Trattandosi di un inadempimento dell'utilizzatore, non ¢ nemmeno ipotizzabile una risoluzione consensuale, che
generalmente viene considerata un atto a titolo oneroso e, quindi, revocabile ai sensi del 2° comma dell'art. 67 1. fall.

Si pud, perlanto, tranquillamente sostenere che la restituzione del bene per effetto della risoluzione per
I'inadempimento nel pagamento dei canoni in forza della clausola risolutiva espressa non ¢ un atto revocabile, in quanto manca
1a stessa base dell'azione revocatoria, che & data dall'esistenza di un atto del debitore pregiudiziale per le ragioni dei creditori.

Come non & revocabile l'atto risolutorio, non si pud nemmeno ritenere oggetto della revoca 'atto di restituzione della
cosa. in quanio non si tratta di un'esecuzione spontanea, ma di un necessario effetto della risoluzione, che non pud essere
considerato per se stesso ¢ in modo avulso dall'atto che 1'ha determinato (cfr. Trib. Roma, 3 giugno 1977; App. Roma, 31
marzo 1980; contro App. Milano, 13 dicembre 1983, tutte in DE NOVA, 1l contratto di leasing, Milano, 1985, p. 373 ss.).

6. Considerazioni conclusive - La revocatoria fallimentare differisce dalla revocatoria ordinaria essenzialmente perché si
avvale di certe presunzioni per il suo esercizio che, in ogni caso, non incidono sul profilo essenziale dell'istituto, che resta
sempre quello della revocatoria ordinaria ex artt. 2901 e seguenti c.c.

Si tratta in ogni caso di presunzioni iuris tantum, che ammettendo la prova contraria, che per¢ non deve essere
trasformata in una probatio diabolica.




~ L'azione revocatoria ha la funzione generica di conservare la garanzia patrimoniale ex art. 2740 c.c., che nel
fallimento si traduce nella tutela della par condicio creditorum, con la conseguenza di rendere inefficace, nei confronti dei
creditori, l'atto che li pregiudica.

Cid che spesso si dimentica in sede fallimentare & che l'inefficacia dell'atto non ¢ sempre totale, ma deve esserc
accertata di volta in volta, determinandola nei limiti del pregiudizio effettivamente subito dai creditori, altrimenti si avrebbc
un'ingiustificato vantaggio di questi ultimi.

Mi spiego meglio.

Se il fallimento potesse colpire non solo il bene trasferito al terzo, che a seguito della dichiarazione di incfficacia
continua a far parte della garanzia patrimoniale dei creditori, ma anche il bene che il terzo ha dato al fallito come corrispettivo
di quello che ha ricevuto, l'azione revocatoria finirebbe per procurare un vantaggio per i creditori, mentre per sua natura ¢
destinata unicamente ad eliminare un pregiudizio.

Percio si afferma in dottrina (BONELLI) che se la controprestazione data dal terzo si trova nel patrimonio del fallito,
il terzo che subisce la revoca, ha diritto alla sua restituzione.

Ovvero, poiché la dichiarazione di inefficacia dell'atto traslativo si fonda sul pregiudizio recato ai creditori ed ¢
ammessa nei limiti del medesimo, ne risulta che in tanto essa & consentita al fine di sottoporre ad esproprio interamente il benc
trasferito, in quanto preventivamente si restituisca la controprestazione, perché solo a questa condizione il pregiudizio puo dirsi
rappresentato dalla sottrazione del bene nella sua interezza alla garanzia dei creditori (AULETTA).

Da questo punto di vista deve ritenersi che l'offerta di restituire la controprestazione sia una condizione per l'esercizio
dell'azione revocatoria o quanto meno che la restituzione della controprestazione sia una condizione affinché la sentenza che
accoglie 1'azione revocatoria possa cssere eseguita (FERRARA).

Tale evenienza si verifica sistematicamente, per esempio, nei casi di lease-back, nei quali € di rito, tra le domande
subordinate, chiedere la revoca dell'atto.

Ricordo che in un caso l'utilizzatore-fornitore con il ricavato della vendita dell'immobile alla societa di leasing, poi
ripreso in locazione finanziaria, acquistd un altro immaobile, che fu trovato nel suo patrimonio al momento del fallimento. In
questo modo i creditori, se non si riduce l'effetto della revoca dell'atto nei limiti del pregiudizio subito, si trovano a beneficiare
di un patrimonio superiore rispetto a quello esistente al momento in cui si € venuto a creare il pregiudizio medesimo.

Se invece la controprestazione non si trova nel patrimonio del debitore al momento della dichiarazione di fallimento,
deve riconoscersi il diritto del terzo di partccipare al concorso per il credito relativo nei
limiti dell'importo versato. Se la curatela ha disposto
della controprestazione, la dichiarazione di inefficacia dell'atto traslativo non potrebbe che essere parziale, limitata ciot alla
parte di controprestazione utilizzata dal debitore prima della dichiarazione di fallimento (FERRARA).

Si auspica, quindi, che nell'applicazione dell'azione revocatoria fallimentare i giudici considerino con maggiore
attenzione la posizione del soggelto revocato, opportunamente bilanciando i contrapposti interessi, poich¢ alla tutela della "par
condicio ¢reditorum”, si contrappone un'esigenza, forse superiore, di certezza del diritto ¢ di tutela dell'affidamento.




LEASING AUTO USA SPUNTI, RIFLESSIONI E UNA FORMULA PRATICA PER CALCOLARE IL. CANONE

“proprietario” - Al Hearn - ¢ un esperto ed intraprendente utilizzatore di leasing auto e non ha interessi personali nel
settore. Ne ¢ tuttavia un convinto sostenitore e sulla base della propria pluriennale esperienza di utilizzatore ha creato
uno specifico sito Internct '

l Yra le sconfinate terre da scoprire navigando in Internet, ne abbiamo trovata una davvero tutta nostra, tutta leasing. Il

http:/www.mindspring.com/~ahearn /lease/lease.himl

con il quale accompagna per mano il potenziale utilizzatore americano di leasing auto ad un ottimale utilizzo di questo
strumento. Quale miglior occasione per chi, come noi, sia interessato a capire nel dettaglio le ragioni del successo del leasing
auto negli USA ¢ ad analizzare punti in comune e principali differenze con i nostri prodotti 7

Impariamo cosi che la soluzione per Al Hearn piui consigliabile ¢ il contratto “walk-away”, in cui alla scadenza del leasing
(24-36 mesi) il cliente deve solo restituire la macchina al “dealer™ ¢, cio fatto, € libero di andarsene via (walk-away...).
Ovviamente 1’automobile va restituita in condizioni di normale usura ¢ laddove il kilometraggio annuo superi un
predeterminato limite (dell’ordine di 15.000 miglia/a) viene richiesto un sovrapprezzo pari a 0,08-0,15 $ per miglia; cosa
che sembra rendere poco conveniente 1'utilizzo di questo tipo di leasing ai grandi viaggiatori. Il contratto pud inoltre
prevedere la possibilita di acquistare 1’automobile alla scadenza ad un prezzo prefissato in contratto. Tale prezzo non ¢ pero,
come nella maggioranza dei nostri leasing, di importo marginale, bensi di importo pari al prevedibile valore di mercalo
dell"auto al momento della restituzione. Ne deriva che il riscatto finale da parte del cliente € davvero solo una eventualita,
che si verifica solo quando il prezzo dell’opzione risulta significativamente inferiore al valore di mercato. 11 Valore Residuo
alla scadenza viene ovviamente stabilito dalle societa di leasing in funzione del tipo e del modello di automobile (sembra che
Ic “europec” tengano meglio il prezzo...) e, ovviamente, della durata del contratto: per i 24 mesi il VR sarebbe intorno al 65
% del prezzo di listino (“sticker price”, cosi detto perché, per legge, va riportato su uno sticker da porre sul finestrino).

Da quanto sopra visto, I'importo finanziario da restituire ¢ di gran lunga inferiore ed in sostanza puo ritenersi coincidente
con il solo degrado di valore dell’auto nel periodo di utilizzo della stessa. Conseguentemente anche 1’impegno leasing risulta
molto meno oneroso (sulla base di qualche nostro conto, a parita di costo bene ¢ di durata, il canone mensile viene meno
della meta...) ed in pratica ¢ funzione della perdita di valore dell”autovettura utilizzata (una sorta di “consumo’ in linca
capitale) ¢ degli interessi. Si tratta quindi di una soluzione concettualmente diversa: con uno slogan potremmo dire che in un
caso si finanzia lacquisto, nell’altro si finanzia l'uso...

11 prodotto illustrato da Hearn appare comunque molto attraente, soprattutio per chi preferisce avere sempre un’automobile
nuova e non vuole seccaturc o perdite di tempo nella rivendita dell’auto alla scadenza del leasing, Una soluzione, a quel che
ci risulta, praticata in Italia solo da alcune societa di emanazione automobilistica e che certamente richiede alle societa di
leasing concedenti un’attivita ed una gestione altamente specialistica.

Per aiutare i consumatori americani ad orientarsi nella trattativa con i dealer e le societa di leasing (che, come in Italia,
tendono a spostare la trattativa dal “tasso” al “canone mensile”), All Hearn tira fuori dal cappello una formula segrela per
calcolarsi da soli, con rapidita ¢ facilita, il canone leasing. Noi I’abbiamo provata ¢, seppur con qualche piccola
approssimazione, ci sembra funzioni. Chi avessc voglia di provarla e di sviluppare la riflessione, ci scriva, perché no, anche
via E.mail (assilea@uni.nel)...

CB= Costo auto

QS= quota alla stipula

VR= Valore Residuo opzione finale

N= Numero delle rate mensili periodiche

T= tasso effettivo (ad es. 15 %, da utilizzare nel calcolo come 15)

(CB-0S-VR) (CB -QS+VR)
Canone = +
N 2400

*T
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Notizie dalle Associate

l "Ing. Aldo Fumagalli
Romario ed il Prof. Ing.
Giampio Bracchi sono

entrati rispettivamente nel

Consiglio ¢ nel Comitato

Esccutivo della Leasindustria del

Gruppo Cariplo.

Libri

professore di Diritto Privato

Comparato all’Universita di
Roma nonché responsabile
dell’Assilea fino al 1991, ha
aggiunto alla propria gia lunga
lista di pubblicazioni sul nostro
settore, un nuovo libro dal titolo
La Locazione Finanziaria (G.
Giappichelli Editore - Torino Lit.
45.000). L autore offre una
trattazione completa ed
approfondita sul leasing, in
particolare sugli aspetti
giuridisprudenziali e dottrinali del
contratto di leasing.

Il Prof. Renato Clarizia,

ATTIVITA’ ASSILEA
luglio - agosto 1996

N\ .uscito nella collana ABI
Economia e Gestione la
Guida alle agevolazioni per

le aree depresse: L. 488 e L. 341
(Bancaria Editrice Lit. 35.000).
Nel volume sono raccolti tutti i
provvedimenti legislativi ed
amministrativi di attuazione
emessi fino al mese di aprile,
oltre ad un sintetico commento
redatto a cura del Servizio
Rapporti con le istituzioni e le
imprese dell’ ABL

Riunioni Commissioni ¢ Gruppi di Lavoro

I luglio Comitato Locazione Finanziaria

Disegno di legge sulla disciplina della locazione finanziaria,

10 luglio Comitato Locazione Finanziaria

Disegno di legge sulla disciplina della locazione finanziaria;

12 luglio Commissione Leasing Agevolato

Regolamento Artigiancassa; L. 488/92; Sabatini - Leasing;

22 luglio Commissione Tecnica

Rilevazione campionaria ai fini dell’usura; studio Leaseurope modifica dei criteri di contabilizzazione dei contratti di leasing,
23 luglio Assemblea Straordinaria dell’Associazione; Commissione BDCR
Art. 107,

25 lugliio Gruppo di Lavoro Leasing Agevolato MICA

1. 488/92;

Circolari Assilea

Serie Leasing Auto

N. 4 del 2 /08/96 - Tassa di proprieta

Serie Fiscale

N. 16 del 10/07/96 - D.L. 20 giugno 1996 n. 323.

N. 17 del 29/07/96 - Discilina fiscale dell’ammortamento e della svalutazione dei crediti immpliciti.

N. 18 del 31/07/96 - D.L. n. 323/96 art. 10; Circolare del Ministero delle Finanze n. 182/E dell’11/07/96.

Serie Legale

N. 8 del 5/07/96 - Aggiornamento della Circolare Banca d’Italia n. 163 del 29/05/92 in materia di trasparenza (G.U. n. 124 del
29/05/96)

N. 9 del 16/07/96 - Modalita per I'iscrizione degli intermediari finanziari di cui all’art. 107del d. Igs. n. 385/93 (G.U. n. 160
dell’1/07/96).

N. 10 del 31/07/96 - Codice di comportamento ABI - ASSILEA per il settore della locazione finanziaria.

Lettere Circolari

N. 14 del 16/07/96 Relazione Annuale Leaseurope.

N. 15 del 16/07/96 Comunicazione del Mediocredito Centrale ai sensi della legge n. 1329/65 e n. 317/91.
N. 16 del 18/07/96 Art, 7 D.L. n. 323/96




