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Perché ho scelto il leasing

Intervista al ministro per gli interventi straordinari nel Mezzogiorno, Claudio Signorile

IL SUD NUOVO ELDORADO PER IL LEASING

Nuove applicazioni: dal settore produttivo a quello turistico. Il problema finanziario
della Fime leasing. Forse elevato a 500 milioni I'intervento per le societa di locazione.

Csl piu grande

Con [l'ingresso di Centroleasing,
Lagziolis, Olivetti leasing, e Reggio
leasing la partecipazione al CSL si
amplia ma soprattutto si qualifica
ulteriormente, E dalle pagine della
nostra lettera trimestrale rivolgiamo
loro un cordiale benvenuto, certi che
avvalendosi anche della loro esperta
e fattiva collaborazione I'attivita del
CSL potrad essere ancora maggior-
mente incisiva ed articolata.

E Popera del CSL deve, ora so-
prattutto, indirizzarsi alla soluzione
dei problemi che pongono sia il di-
battito sulle prossime scelte del legi-
slatore sia talune decisioni dei magi-
strati che, nell’applicazione rigida e
formale della normativa, ignorano
talvolta che proprio la novita e la pe-
culiarita della locazione non consen-
tono la sua riconduzione a tipi con-
trattuali gia legalmente disciplinati.
Al fine di offrire al legislatore un
meditato e attento contributo so-
prattutto sulle problematiche penali
che ’operazione di locazione finan-
ziaria suscita (antinfortunistica, an-
tinguinamento, reati fallimentari,
valutari, ecc.) il CSL, potendo con-
tare anche su tale nuovo apporto di
esperienze operative, sta organizzan-
do in collaborazione con I’Universita
di Urbino un convegno che si svolge-
ra in qutunno con la partecipazione
di esperti, professori, avvocati, ma-
gistrati. E chissd che la cittd di Raf-
faello non possa ispirarci... a dise-
gnare un quadro senza nuvole o false
prospettive.

1l leasing si ¢ sviluppato nel Mezzo-
giorno da pechi anni soprattutto per ini-
ziativa di alcune grandi societa del cen-
tro-nord. I primi passi sono stati in ge-
nere cauti. Poi, di fronte all’interesse
suscitato da questo nuovo mezzo di fi-
nanziamento sono nate nuove societa e
sono state aperte molte filiali. In seguito
sono nate anche iniziative locali, spesso
con il know how delle societa piu affer-
mate, Una svolta decisiva alla conoscen-
za del leasing nel sud si & avuta, pero,
con la decisione della Cassa del Mezzo-
giorno di dare un contributo in conto
canoni che riduce il costo dell’operazio-
ne di leasing. La locazione finanziaria &
cosi diventata un’alternativa al vecchio
mutuo agevolato. Quale sara lo svilup-
po del leasing con la nuova legge per il
Mezzogiorno all’esame del parlamento?
In quale modo si articolera I'intervento
della Cassa e della Fime leasing? E quali
spazi avranno le altre societa di leasing?
Leasing notizie lo ha chiesto al ministro
per gli interventi straordinari nel Mezzo-
giorno, Claudio Signorile.

D. Qual & la filosofia che ispira la
nuova legge sul Mezzogiorno?

R. La nuova legge, attualmente al-
I’esame del parlamento, ¢ basata su una
nuova immagine del Mezzogiorno. Non
piu quella di un’area di sottosviluppo
endemico, bensi un territorio assai va-
sto, dove la crescita ¢’é stata, ma non in
maniera omogenea ¢ con molti squilibri
e distorsioni. Oggi, accanto a zone an-
cora realmente arretrate, come la Cala-
bria giunta ormai quasi ai limiti del di-
stacco dall’Europa, abbiamo nuove
realta di sviluppo, come il materano o il
nord della Puglia, e anche situazioni di
crescita congestionata e caotica, come le
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aree metropolitane di Palermo e, so-
prattutto, di Napoli. II tutto in una di-
mensione dinamica che avanza al gover-
no centrale una forte domanda di inter-
vento riequilibratore e programmatorio.

Ma una corretta radiografia del Mez-
zogiorno — ed & da questa che siamo
partiti per concordare all’interno della
maggioranza la nuova legge — ci rivela
uno spettro assai pit confortante:
trent’anni di intervento straordinario,
sia pure con sprechi ed errori, hanno la-
sciato un segno incancellabile sul terri-
torio in termini di infrastrutture; in pit
la politica di scolarizzazione ha elevato
il livello culturale medio della popola-
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zione, in modo da potercela presentare
sotto il profilo di una vera e propria ri-
sorsa umana.

Oltre un milione di nuovi ettari porta-
ti a irrigazione; una viabilita autostrada-
le tra le migliori d’Europa; un sistema
ferroviario cresciuto, negli ultimi dieci
anni, ad un ritmo doppio rispetto a
quello centro settentrionale; un numero
di porti addirittura eccessivo rispetto al-
le necessita. Sono tutte autentiche risor-
se, diffuse sul territorio, che, nell’attua-
le momento di crisi, non possono pit ri-
manere sottoutilizzate: vanno, al con-
trario integrate in modo da creare un
tessuto di economie reali da offrire agli
imprenditori ed ai mercati.

Ma c’¢ in pil la risorsa umana: oltre il
70% degli 800 mila disoccupati meridio-
nali & ormai provvisto almeno del diplo-
ma di scuola media inferiore. Ci0 signi-
fica che esiste un tessuto umano in gra-
do di svolgere lavoro intellettuale. De-
stinarlo agli uffici dell’amministrazione
dello stato significa fare dell’inutile assi-
stenzialismo, sottrarlo alla produzione.
Impiegarlo, invece, nei settori della tec-
nologia avanzata, che richiedono una
mano d’opera qualificata intellettual-
mente ci consente di trasformare un pe-
50 in una risorsa.

Non ho parlato a caso di tecnologia
avanzata. Alle spalle di tutta la nostra
analisi c’¢ infatti la considerazione che,
per uscire dalla crisi dell’industrializza-
zione storica, che ha colpito, in termini
non piu congiunturali, I'intero sistema
economico occidentale, occorre diversi-
ficare la produzione e i sistemi di produ-
zione, indirizzandoli verso la tecnologia
avanzata e ’alto valore aggiunto.

Nuove produzioni e nuovi sistemi di
produzione, in tutti i settori, dall’indu-
stria all’agricoltura, ma anche scoperta
di nuovi mercati. Abbiamo di fronte, a
distanza di un braccio di mare i paesi a
pit alto tasso di natalita del mondo e a
piu alto indice di produzione di ricchez-
za: ¢ un mercato che prima o poi esplo-
dera in termini di domanda alimentare o
di tecnonologie. E un mercato da non
perdere.

D. Che ruolo avra la Cassa per il Mez-
zogiorno con guesta nuova normativa?

R. La Cassa per il Mezzogiorno verra
scomposta in due articolazioni. Un Fon-
do che finanziera i progetti proposti dal-
le regioni e un’ Azienda per lo sviluppo e
il riequilibrio del Mezzogiorno che ne
curerd la realizzazione, Si tratta, in pra-
tica di lasciare alle regioni, secondo il
dettato costituzionale la capacitd pro-
gettuale, dividendo I’attuale Cassa in
due corpi: la parte incentivi che sara de-
legata al Fondo, la parte operante che
sara affidata all’Azienda.

D. Le societa di leasing auspicano che
il limite di valore (250 milioni) posto alle
singole operazioni di acquisto di mac-
chinari venga aumentato. Ritiene possi-
bile accogliere questa richiesta?

R. E vero che un ulteriore aumento
del limite di valore potrebbe rappresen-
tare un semplice adeguamento alla lievi-
tazione dei costi. Ma finora, a parte al-
cune eccezioni, il valore massimo delle
singole richieste presentate dalle aziende
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meridionali, & stato di 150 milioni. Sem-
bra che tale situazione sia determinata
dalle disposizioni sui «programmi orga-
nici», per cui tali norme vanno rapida-
mente chiarite e, sulla base di una nuova
verifica, si potra decidere se aumentare
il limite di valore.

D. Esiste, infatti, il problema di in-
terpretare nella maniera pit corretta il
concetto di programmi organici, che
rimangono in esclusiva alla Fime, per
distinguerli da operazioni relative a
gruppi di macchinari che potrebbero
essere dati in leasing anche dalle alire
societd. In che modo pud essere risolto
questo problema?

ge 183 ed alcune esigenze della Cassa per
il Mezzogiorno (come, ad esempio,
I’obbligo imposto dalla Fime leasing di
presentare il progetto esecutivo insieme
alla documentazione) hanno costretto in
passato a tempi molto lunghi. Ma anche
in questo caso, gid oggi la situazione &
migliorata e ulteriori correzioni (come
quella sul «limite di spesa») dovrebbero
accorciare ancor pil i tempi. Il grosso
problema, semmai, resta quello del per-
sonale della Cassa che si occupa di tali
pratiche, in particolare quelle concer-
nenti i macchinari. E una questione di
carattere generale che coinvolge tutto il
settore industria della Casmez e che non
¢ semplice né rapido risolvere.

inmilioni di dollari

Fonte : rapporto Leaseurope

L’Italia é il terzo
mercato europeo

R. C’¢ da dire subito che attualmente
14 situazione & gia migliorata. Se un mac-
chinario o una linea di macchinari svolge
tutte le fasi della lavorazione, si & in pre-
senza di un programma organico. Ma la
linea di demarcazione rimane ancora sfu-
mata. Abbiamo, poi, individuato un al-
tro nodo: quello degli investimenti di ri-
dotta entitd riguardanti anche opere mu-
rarie, che di fatto escludono sia la Fime
leasing (per I’entita ridotta) che le altre
societd (per le opere murarie). Stiamo
studiando due ipotesi di soluzione: la pri-
ma consiste nell’introdurre un «limite di
spesa» a prescindere dal tipo di progetto.
Al di sopra di questo limite (che potrebbe
essere fissato in 500 milioni) potrebbe in-
tervenire la Fime leasing, al di sotto le al-
tre societa. La seconda ipotesi ¢ quella di
imporre il «limite di spesa» per i soli
macchinari o linee produttive, eliminan-
do cosi il controverso concetto di «pro-
getto organico».

D. I tempi di istruttoria per la conces-
sione delle agevolazioni sono lunghi.
Considerato che le societd operanti nel
Mezzogiorno sono convenzionate con la
Cassa non sarebbe possibile uno snelli-
mento delle procedure oppure un poten-
ziamento degli uffici competenti della
stessa Cassa?

R. In realta le istruttorie, di per sé $0-
no brevissime e soltanto le norme di ap-
plicazione e di interpretazione della leg-
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D. La Fime leasing é in grosse diffi-
colta per mancanza di fondi, tanto che
non vengono perfezionati nuovi con-
tratti. In che modo pensa di intervenire
il suo ministero?

R. Il finanziamento della Fime lea-
sing, gli accordi Fime leasing-Banco di
Napoli e le anticipazioni Cassa pari al
100% del costo preventivo del progetto
sembrano aver risolto in buona parte il
problema. Resta la questione delle va-
riazioni dei costi in corso d’opera, sulle
quali dovrebbe intervenire la Fime lea-
sing, la cui posizione rischierebbe di di-
venire onerosa, anche se temporanca-
mente, in presenza di costosi progetti di
investimento in fase di realizzazione.
Anche su questo particolare stiamo stu-
diando alcune soluzioni per stabilire a
chi affidare D’esclusiva responsabilita
delle istruttorie e dell’accettazione delle
variazioni conseguenti.

D. 1l leasing potrebbe essere utilizzato
anche per i programmi di sviluppo del
turismo da lei proposti?

R. Certamente. Il sistema delle loca-
zioni finanziarie pud applicarsi in tutti i
settori produttivi. Attualmente & utiliz-
zato nel commercio, nell’editoria, nel
comparto degli auto-trasporti in conto
terzi, tanto per indicare i piu recenti.
Quindi puo essere esteso al settore turi-
stico alberghiero.
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L’'OPINIONE .

A colloquio con Gian Carlo Loraschi, consigliere economico del ministro delle finanze

BENI RIVALUTATI CON LA FORMICA UNO

La legge si applica alle operazioni di leasing concluse entro il 31 dicembre 1981.
Limiti di 18 mesi e 5 anni alla durata dei contratti per evitare escamotages fiscali.

11 disegno di legge sulla rivalutazione
dei beni si applica anche ai beni acqui-
stati in leasing. Questa possibilita & stata
introdotta nel testo di legge con un
emendamento proposto dal ministro
delle finanze Rino Formica e accolto
dalla Commissione finanze e tesoro del
Senato. Quali sono i motivi che hanno
spinto il ministero delle finanze a esten-
dere la normativa sulla rivalutazione dei
beni al leasing? E come & possibile pro-
cedere alla rivalutazione? Leasing noti-
zie ha chiesto un’opinione al consigliere
economico del minitro Formica, Gian
Carlo Loraschi, docente di politica eco-
nomica all’universita di Sassari e consi-
gliere di amministrazione di alcuni im-
portanti istituti di credito.

D. Perché il leasing é stato introdotto
nella legge sulla rivalutazione dei beni,
la cosiddetta Formica uno?

R. Ai fini civilistici e fiscali i beni ac-
quistati dagli utilizzatori al termine dei
contratti di leasing devono essere iscritti
in bilancio al prezzo di costo, valore che
risulta prestabilito o ¢, comunque, pre-
determinabile in base al contratto di lea-
sing e che oscilla, in genere, nel caso di
impianti, macchinari ed attrezzature,
tra il 5% e il 10% del prezzo di acquisto
sostenuto originariamente dal conce-
dente. I canoni corrisposti nel corso del
contratto costituiscono, infatti, costi
«inerenti» e fiscalmente gia dedotti ne-
gli esercizi di competenza. Un valore
d’iscrizione in bilancio cosi determinato
risulta, di regola, molto inferiore al rea-
le valore attribuibile al bene nell’econo-
mia dell’impresa. Alcuni aziendalisti e
civilisti hanno quindi proposto di aggi-
rare questo problema suggerendo di
procedere, anche in assenza di una spe-
cifica legge autorizzativa, ad una rivalu-
tazione del costo del bene acquistato al
termine del contratto di leasing.

Tuttavia, a parte ogni considerazione
nel merito sulle metodologie contabili
consigliate, dal punto di vista fiscale oc-
corre rilevare che, per le societa e per gli
enti soggetti all’Irpeg, l'iscrizione in bi-
lancio dei maggiori valori rispetto al
prezzo di costo comporterebbe la conse-
guente tassazione ai sensi dell’articolo
12 del DPR 598/73, mentre, per le im-
prese individuali e per le societa di per-
sone, I’iscrizione in bilancio dei maggio-
ri valori, pur non comportando ’imme-
diata tassazione, sarebbe irrilevante ai
fini dell’ammortamento (le quote di am-
mortamento calcolate sui maggiori valo-
ri non sono deducibili) e per quanto ri-
guarda ’entitd del costo fiscalmente ri-
conosciuto, da contrapporre al prezzo
di realizzo, in sede di determinazione
delle plusvalenze patrimoniali al mo-
mento della alienazione dei beni.
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Fatta questa premessa, a mio avviso
necessaria per inquadrare correttamente
i termini del problema, ove il provvedi-
mento normativo di rivalutazione mo-
netaria dei beni d’impresa non conte-
nesse una specifica previsione delle mo-
dalita da seguire per la rivalutazione dei
beni acquistati al termine dei contratti
di leasing, gli utilizzatori verrebbero a
trovarsi in una condizione particolar-
mente sfavorevole rispetto ai soggetti
che avessero proceduto, nel medesimo

Gian Carlo Loraschi

periodo, all’acquisto di identici beni
strumentali, per i seguenti motivi:

a) il coefficiente di rivalutazione ap-
plicabile & inferiore a quello previsto per
il caso di acquisto diretto, perché nel ca-
so di leasing, 1’acquisto avviene nell’an-
no in cui il contratto ha termine e viene
esercitata I’opzione (i coefficienti sono,
infatti, necessariamente stabiliti in mi-
sura decrescente a partire dagli anni piu
lontani, per tener conto del diverso gra-
do di svalutazione della moneta);

b) & evidente, inoltre, che anche la
base di commisurazione per la rivaluta-
zione risulta particolarmente esigua; in-
fatti chi acquista un bene del valore ori-
ginario di L. 100 milioni, al termine del
contratto di leasing. al prezzo di L. 5
milioni si trova sicuramente in una con-
dizione sfavorevole rispetto a quella di
chi ha acquistato direttamente il bene
per L. 100 milioni ed ha accantonato al
passivo nel corso degli esércizi un fondo
ammortamento di L. 95 milioni. Anche
se il valore residuo di L. 5 milioni risulta
pari al prezzo pagato dall’utilizzatore al
momento dell’esercizio dell’opzione
d’acquisto, la differenziazione del coef-
ficiente di rivalutazione del costo stori-
co rispetto a quelli previsti per il fondo

ammortamento progressivamente costi-
tuito, consente una maggiore possibilita
di rivalutazione per il bene acquistato
direttamente rispetto a quello acquista-
to al termine del contratto di leasing.
Poiché le due circostanze sopra de-
scritte si traducono sostanzialmente in
una minore possibilita di rivalutazione
con il metodo diretto e quindi di una di-
sparita di trattamento fiscale, sarebbe
stato iniquo non prevedere correttivi
idonei a rendere sostanzialmente indif-

ferente per 'utilizzatore, sotto questo
profilo, il ricorso al leasing piuttosto
che all’acquisto diretto. Non va, inoltre,
dimenticata la grande importanza che il
leasing sta assumendo nell’ambito degli

strumenti di finanziamento degli investi-

menti produttivi. Tale esigenza era in-
dubbiamente molto sentita dagli utiliz-
zatori e dalle stesse societa che concedo-
no beni in leasing.

D. Quali condizioni debbono ricorre-
re perché gli utilizzatori possano proce-
dere alla rivalutazione?

R. Le condizioni che rendono possibi-
le il ricorso degli utilizzatori alla rivalu-
tazione dei beni acquistati in dipenden-
za di contratti di locazione finanziaria
con il metodo diretto, previsto dall’arti-
colo 2 del disegno di legge sono le se-
guenti:

a) il bene deve risultare acquistato
dall’utilizzatore, mediante [’esercizio
dell’opzione, entro il 31 dicembre 1981;

b) il costo sostenuto originariamen-
te per ’acquisto del bene dall’impresa
concedente deve risultare dal contratto
di locazione finanziaria o, in alternati-
va, da apposita attestazione della socie-
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ta concedente;

¢) icontratti di locazione finanziaria
devono prevedere una durata minima
non inferiore a 18 mesi, se oggetto del
contratto & un bene mobile e a cinque
anni, se oggetto del contratto ¢ un bene
immobile.

Per quanto si riferisce al metodo indi-
retto di rivalutazione, previsto dall’arti-
colo 3 del disegno di legge, non & stabili-
ta alcuna disciplina particolare per i be-
ni acquisiti in dipendenza di contratti di
locazione finanziaria, in quanto tecnica-
mente non necessaria. Tuttavia, come ¢
noto, il ricorso al metodo indiretto di ri-
valutazione ¢ consentito soltanto alle
societa ed enti commerciali soggetti al-
I’Irpeg, mentre gli imprenditori com-
merciali, le societd in nome collettivo e
in accomandita semplice e gli enti non
commerciali possono ricorrere soltanto
al metodo diretto. Questa circostanza
dimostra ulteriormente I’opportunita, o
meglio la necessita, di regolamentare in
maniera specifica la rivalutazione con
metodo diretto dei beni provenienti da
contratti di leasing.

D. Qual ¢ il meccanismo di rivaluta-
zione?

R. L’'obiettivo fondamentale del-
I’emendamento proposto dal governo
era, come si ¢ visto, di equiparare e ren-
dere sostanzialmente indifferente la
nuova situazione contabile che si deter-
mina dopo le operazioni di rivalutazio-
ne nel caso di beni acquisiti in dipenden-
za di contratti di leasing ed in quello di
beni acquistati direttamente, Per rag-
- giungere tale obiettivo, gli ultimi commi
“dell’art. 2 del disegno di legge prevedo-

no che la rivalutazione pud essere ese-
guita moltiplicando il costo originario

.del bene, che la societa concedente ha

iscritto in bilancio nell’esercizio in cui
ha consegnato il bene all’impresa utiliz-
zatrice, per il coefficiente stabilito per
’esercizio stesso; dall’importo cosi de-
terminato va sottratta la differenza tra il
costo originario e il prezzo di acquisto
risultante dal bilancio dell’impresa uti-
lizzatrice moltiplicata per il coefficiente
medio del periodo di durata del contrat-
to. Le eventuali quote di ammortamen-
to stanziate dall’utilizzatore dopo 1’ac-
quisto del bene, calcolate sul prezzo
d’acquisto finale, debbono essere riva-
lutate con il coefficiente dell’anno di
stanziamento. E senz’altro opportuno
ricorrere ad un esempio pratico per su-
perare I’apparente complessita del mec-
canismo.

Supponiamo che un’impresa abbia
stipulato nel 1976 un contratto di lea-
sing della durata di cinque anni e che la
consegna del bene sia effettivamente av-
venuta nel medesimo anno; il costo del
bene per la concedente fu di L. 100 mi-
lioni ed al termine del contratto, nel
1981, I'impresa utilizzatrice procedette
all’acquisto del bene al prezzo di L. 5
milioni. 1 coefficienti di rivalutazione
previsti dal disegno di legge sono, come
& noto i seguenti: anno 1977 e preceden-
ti: 1,7; anno 1978: 1,6; anno 1979: 1,4;
anno 1980: 1,2; anno 1981: 1,1.

Per procedere alla rivalutazione si ef-
fettuano le seguenti operazioni: L. 100
milioni (costo originario) X 1,7 = L.
170 milioni; L. 100 milioni (costo origi-
nario) meno L. 5 milioni (prezzo d’ac-
quisto finale) per il coefficiente medio
(1,7+1,7+1,6+1,4+1,2+1,11) : 6 =
L. 95 milioni x 1,45 = L, 137,75 milio-
ni. Il valore di carico del bene al bilancio
dell’utilizzatore (L. 5 milioni) & dunque
rivalutabile fino a L. 32,5 milioni. Deve

inoltre essere rivalutata con il coeffi-
ciente 1,1 la quota di ammortamento
stanziata dall’utilizzatore nel 1981,
commisurata al costo di L. 5 milioni.
Risulta quindi dimostrata la sostanziale
indifferenza rispetto alla situazione in
cui la medesima impresa si sarebbe ve-
nuta a trovare ove avesse proceduto nel
1976 all’acquisto diretto del bene ed
avesse progressivamente costituito al
passivo un fondo ammortamento di L.
95 milioni.

D. Qual ¢ il suo parere sull’opportu-
nita di porre legislativamente una dura-
ta minima dei contratti di leasing per
evitare escamotages fiscali?

R. Non & stato consentito di usufruire
del particolare meccanismo di rivaluta-
zione nel caso di contratti di leasing di
durata inferiore a 18 mesi (beni mobili)
0 a 5 anni (beni immobili) perché con-
tratti di questo tipo, pil che rientrare
tra quelli di locazione finanziaria, costi-
tuiscono facili espedienti per differire
I'imposizione fiscale. Per quanto si rife-
risce alla scelta dei limiti temporali, si &
avuto riguardo ai piti recenti progetti di
regolamentazione legislativa delle ope-
razioni di leasing. A questo proposito
ritengo che la previsione di una durata
minima dei contratti di locazione finan-
ziaria (come condizione per usufruire
dei meccanismi di rivalutazione) anche
se & introdotta in una legge speciale e
non & contenuta ancora, de jure condi-
to, in una disciplina organica della loca-
zione finanziaria, oltre a rispondere a
criteri oggettivi di equita fiscale, costi-
tuisca un precedente legislativo di cui si
dovra tener conto nell’elaborazione in
sede civile della disciplina organica del
leasing.

Come guadagnare
" in tempi di inflazione

di Paolo Panerai e Enrico Morelli —
Sperling & Kupfer editori, 1982

" La salvaguardia di un capitale e la
certezza di poter conseguire un reddito
sono le due fondamentali esigenze di un
risparmiatore. Questi due obieltivi sono
ritenuti a torto irraggiungibili o alterna-
tivi, come dimostra il libro di Paolo Pa-
nerai-e Enrico Morelli, Come guadagna-
re in tempi di inflazione. Panerai é di-
rettore del Mondo e del mensile Capital,
Morelli é capo servizio del Mondo e au-
tore di due newsletter di successo, Mon-
doexport e Denaro capital. Entrambi si
occupano quotidianamente di problemi
monetari e finanziari e conoscono i van-
taggi e gli svantaggi dei nuovi strumenti
di investimento che negli ultimi anni
hanno arricchito il paniere di scelte dei
risparmiatori.
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Come guadagnare in tempi di infla-
zione é quindi sia un libro scritto in dife-
sa dei risparmiatori sia un grosso repor-
tage (il primo compiuto in Italia) sulle
molteplici scelte che oggi gli italiani pos-
sono compiere per proteggere il proprio
capitale e ottenere un reddito. Ma é dav-
vero possibile prendere due fave con un
piccione? Gli autori forniscono una se-
rie di esempi e suggerimenti per rispon-
dere affermativamente a questo interro-
gativo.

I mezzi per raggiungere questo risul-
tati sono diversi. In genere si tratta di
beni reali, come case, terreni, oro, azio-
ni. Ma anche nuovi strumenti come i
fondi comuni di investimento, i certifi-
cati immobiliari, i buoni di partecipa-
zione, le fedi di investimento sono in
grado di battere inflazione. Quest’ulti-
mi sono direttamente connessi ad attivi-
ta di leasing.

La locazione finanziaria é quindi una
forma di investimento in grado di pro-
teggere il risparmio e di assicurare un

reddito, soprattutto se esercitata da so-
cieta serie. E poiché queste ultime han-
no bisogno di fondi per sviluppare le lo-
ro attivita e attualmente sono costrette a
raccoglierli in buona parte attraverso le
banche e gli istituti di credito a medio
termine dando luogo a una doppia o iri-
pla, intermediazione non ¢é lontano il
momento in cui il rapporto con il rispar-
miatore sara diretto e continuo. Con il
vantaggio che lutilizzatore potra acce-
dere a un leasing a buon mercato.

Il libro é suddiviso in quatiro capitoli:
il gioco dell’inflazione, la crisi delle mo-
nete, i migliori investimenti negli anni
ottanta e come gestire un patrimonio. Il
terzo capitolo, che offre una guida agli
investimenti, é suddiviso in dieci sezioni
che rispondono ai seguenti interrogati-
vi: conviene tenere soldi in banca? Con-
viene acquistare una casa? Conviene in-
vestire in fondi comuni? Conviene inve-
stire in oggelti d’arte? Conviene investi-
re in oro? Conviene comprare argento?
Conviene comprare diamanti? Convie-
ne assicurarsi?
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Le domande finora presentate al ministro dell’industria sono poche e provengono da quattro regioni

IL LEASING AL COMMERCIO DECOLLA

1 leasing agevolato al commercio stenta a partire. All’inizio di giu-
gno Pufficio del ministero dell’industria, che cura le pratiche per le
agevolazioni alle imprese commerciali, aveva ricevito meno di 20 do-
mande. Una sola é stata approvata. Le domande fino ad oggi perve-
nute mostravano una strana concentrazione territoriale: 10 vengono
dalla Sardegna, 6 dal Piemonte, una dal Lazio e una dallu Sicilia,

«La searsa affluenza di domande» dice Carlo De Vincentis, diri-
gente della divisione credito agevolato al commercio del ministero
dell’industria, «per il leasing agevolato é probabilmente dovuta a un
Jatto di mercato. I commercianti probabilmente conoscono ancora
poco il leasing, e proprio la possibilita di agevolazione costituisce uno
strumento di marketing per le societd di locazione finanziaria».
L’ipotesi di De Vincentis é confermata dal gran numero di domande
per il credito agevolato nella forma tradizionale che alla fine di aprile
erano gia 2200.

Tra credito agevolato e leasing agevolato la legge n. 517 (vedere alla
pagina seguente) mette a disposizione del ministero dell’industria 250
miliardi in 10 anni. Cinquanta sono staii gia impiegati e in questa cifra
rientrano i 25 miliardi che per tutto il decennio erano destinati al com-
mercio all’ingrosso. I 200 miliardi ancora disponibili sono quindi tutti

Intervista al presidente della Confcommercio Orlando

destinati al commercio al dettaglio. Dell’intera cifra il 50% é destinato
al Mezzogiorno.

«In base ai calcoli fatti al ministero» dice De Vincentis «queste age-
volazioni muoveranno circa 800 miliardi di investinienti». Le prassi
da seguire per ottenere le agevolazioni é stata semplificata al massi-
mo. Le societd di leasing che hanno stipulato la convenzione con il
ministero dell’industria sono 23. Altre due stanno per stipularla. Le
societd convenzionate inviano le domande con la documentazione ri-
schiesta al ministero. L’istruzione viene eseguita dall’ufficio sul credi-
to agevolato al commercio e definita dal Comitato per il credito age-
volato al commercio, la cui presidenza é stata delegata dal ministro
Giovanni Marcora al sottosegretario Giovanni Fontana. Il Comitato
si riunisce ogni mese ed esamina le domande regione per regione, alla
presenza di un rappresentante delle regioni interessate.

«Se c’e un consiglio che posso dare ai beneficiari delle agevolazioni
e alle societa» dice De Vincentis, «é di concludere il coniratto senza
attendere 'agevolazione». Le riunioni del Comitato per gruppo di re-
gioni infatti fanno si che ogni regione venga esaminata ogni 4-5 mesi
ed é bene presentarsi a queste riunioni con la situazione contrattuale
gia perfettamente definita e documentata (vedere le circolari del mini-
stero pubblicate nelle pagine seguenti).

Le opportunita sono infinite

Luigi Orlando
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Chi utilizzera le agevolazioni previste per il
leasing al commercio? Quali prodotti saran-
no acquistati con questa nuova formula di fi-
nanziamento? Il leasing consentira alle im-
prese commerciali di modernizzare il sistema
distributivo nazionale? Leasing notizie ha
posto queste domande al presidente della
Confcommercio, Luigi Orlando.

D. Quali previsioni puo formulare sull’uti-
lizzo da parte dei commercianti delle agevo-
lazioni previste per il leasing al commercio?

R. Si pud prevedere un consistente svilup-
po di investimenti nel settore realizzabili,
parzialmente o totalmente, con il leasing. E
evidente che se dimostrera di funzionare con-
cretamente il leasing agevolato al commer-
cio, di cui alla legge 5.7.1975, art. 5, 146/80,
art. 34 e al decreto ministeriale 23 luglio
1980, il suo utilizzo trovera notevoli possibi-
lita di sviluppo in un settore, come quello
commerciale, che ha ancora in sé vaste possi-
bilita di investimenti contro una storica ca-
renza di incentivi finanziari che attenuino
I’alto costo del denaro.

D. Quali commercianti sono particolar-
mente interessati a questo strumento di fi-
nanziamento? .

R. Nel campo-delle attrezzature di vendita
le occasioni sono infinite ed i1 possibili utiliz-
zatori possono esserc praticamente quasi tut-
te le imprese del settore.

Vaste possibilita di utilizzo si possono ave-
re anche nella locazione finanziaria immobi-
liare attraverso la quale le imprese possono
evitare i pesanti immobilizzi legati all’acqui-
sto e mantenere quindi invariata la liquidita
aziendale. :

D. I commercianti conoscono adeguata-
mente il funzionamento del leasing oppure
ritiene necessaria un’azione di promotion da’
parte della societd di leasing e della stessa
Confcommercio?

Soldi pe 10 anni

La legge 24-4-1980, n. 146 prevede all’art. 34
I'ammontare dei finanziamenti. Ecco in sin-
tesi cosa dice 'art. 34:

«La complessiva autorizzazione di spesa di
lire 85 miliardi di cui all’articolo 6 della legge
10 ottobre 1975, n. 517, ¢ aumentata di lire
250 miliardi in ragione di lire 25 miliardi per
ciascuno degli anni dal 1980 al 1989. Gli isti-
tuti e le aziende di credito di cui all’articolo 4
della legge 10 ottobre 1975, n. 517, sono au-
torizzati, anche in deroga ai vigenti statuti, a
concedere finanziamenti a medio fermine a
tasso ordinario alle imprese commerciali,
comprese quelle esercenti attivita di servizio.
Per le iniziative realizzate con Ia locazione fi-
nanziaria ai sensi dell’articolo 5 della legge 10
ottobre 1975, n. 517, verrd accordato alle im-
prese interessate un contributo in conto canoni
in misura equivalente in valore attuale al con-
tributo in conto interessi di cui le operazioni
godrebbero se realizzate con i finanziamenti
agevolati di cui alla stessa legge n. 517»,

All'articolo 3 della legge 10 ottobre 1975,
n. 517, il quinto comma ¢ sostituito dai se-
guenli:

«Il periodo di utilizzo non pud essere supe-
riore ad un anno. Il contributo & concesso,
compiuli gli accertamenti di cui al numero 3)
del quinto comma dell’articolo 6, per le ope-
razioni stipulate entro un anno dalla data del-
la proposta di concessione del contributo me-
desimo da parte del comitato di cui al secon-
do comma del citato articolo 6. Il contributo
decorre dalla data di erogazione del finanzia-
mento e cessa con "'ultima rata di ammorta-
mento del mutuo stesso. Ove a seguito dei
predetti accertamenti non avesse luogo la
concessione del contributo oppure ove, tra-
scorsi due anni dalla predetta proposta, da
parte del comitato non sia perfezionato il de-
creto di concessione, I'operazione si intende
effeltuata a tasso ordinario. Per ciascun
membro del comitato di cui al comma prece-
dente, ¢ prevista la designazione di un sup-
plente che interviene in caso di assenza del ti-
tolare».

R. La conoscenza del funzionamento del
leasing & ancora largamente poco diffusa in
un comparto ampio come quello mecantile,
dove operano oltre un milione di aziende
che, nella stragrande maggioranza, sono di
piccole dimensioni. Un’azione concertata tra
la Confcommercio e le societa di leasing é ne-
cessaria ed auspicabile per sviluppare la co-
noscenza di un valido canale di finanziamen-
to alternativo a quello del sistema creditizio.
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D. Quali prodotti si prestano di piu al fi-
nanziamento del leasing?

R. Le possibilita di utilizzo delle formule
leasing nel commercio sono infinite; fra que-
ste: i prodotti dell’informatica e delle tele-
matica nell’attrezzaggio alle strutture di ven-
dita, nella gestione delle aziende e nell’affi-
namento delle tecniche di vendita trovano
larghissime possibilita di impiego; le appa-
recchiature per la contabilita di vendita e per
quella aziendale; le attrezzature di magazzi-
naggio e i mezzi di trasporto,

Si tratta di un’elencazione molto somma-
ria; si tratta perd di una indicazione che apre
uno squarcio sulle infinite possibilita di im-
piego che puo trovare il leasing nel nostro
comparto.

D. Ritiene che il leasing possa contribuire
piu di altre forme di finanziamento alla mo-
dernizzazione e alla razionalizzazione del si-
stema di distribuzione in Italia?

R. Come canale finanzario alternativo ed

aggiunto a quelli tradizionali, il leasing pud
senz’altro dare un notevole contributo alla
realizzazione di potenzialita di investimento
che nel nostro comparto non trovano ancora
possibilita di esprimersi per le note difficolta
delle piccole e medie imprese di accedere al
finanziamento esterno a costi accettabili. Si
tratta di notevoli potenzialita che derivano
proprio dall’esigenza, fortemente sentita da-
gli operatori, di modernizzare e razionalizza-
re le imprese e contribuire quindi concreta-
mente alla ristrutturazione del sistema distri-
butivo nazionale.

Modalita e procedure per la conces-
sione di contributi in conto canoni alle
imprese commerciali per investimenti
effettuati con il sistema della locazione
finanziaria, ai sensi della legge 10 otto-
bre 1975, n.517, e successive modifica-
zioni ed integrazioni. (Decreto ministe-
riale 23-7-1980)

Art. 1. Per le operazioni di locazione
finanziaria previste dagli articoli 5 della
legge 10 ottobre 1975, n. 517 e 34 della
legge 24 aprile 1980, n. 146, si intendo-
no le operazioni di locazione di beni
mobili ed immobili acquistati o fatti co-
struire dal locatore, su scelta ed indica-
zione del conduttore, rientranti nei pro-
grammi di investimento di cui all’art, 2
della legge n. 517 medesima.

Art, 2, Qualora il programma di inve-
stimenti sia effettuato totalmente con il
sistema della locazione finanziaria, la
domanda per la concessione del contri-
buto in conto canoni va inoltrata
dall’operatore al comitato di gestione
del fondo per i finanziamenti agevolati
al commercio di cui all’art. 6 della legge
10 ottobre 1975, n. 517, tramite una so-
cieta di locazione finanziaria che abbia
stipulato apposita convenzione con il
ministero dell’industria, del commercio
e dell’artigianato.

La societd di locazione finanziaria
provvede all’istruttoria della domanda,
nel rispetto di quanto disposto dalla leg-
ge 10 ottobre 1975, n. 517, e successive
modificazioni e integrazioni e dei criteri
di attuazione deliberati dal comitato di
cui al comma precedente.

Art. 3. Qualora il programma di inve-
stimenti sia effettuato solo.in parte con il
sistema della locazione finanziaria e, per
la parte rimanente siano richieste le age-
volazioni di cui all’art. 3 della legge 10
ottobre 1975, n. 517, e successive modifi-
cazioni e integrazioni, le domande di
concessione vanno inoltrate dall’opera-
tore al comitato di gestione di cui all’art,
6 della legge 10 ottobre 1975, n. 517, tra-
mite Iistituto di credito a medio termine
e la societd di locazione finanziaria, se-
condo le rispettive competenze.

La societa di locazione finanziaria in-

Il decreto che fissa le modalita per la concessione delle agevolazioni in conto canoni
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via la domanda di concessione di contri-
buto in conto canoni, di cui al comma
precedente, entro i trenta giorni succes-
sivi alla ricezione della deliberazione di
concessione del finanziamento o della
comunicazione di reiezione, che listitu-
to di credito provvede a trasmettere per
conoscenza alla societad medesima.

Art. 4. La durata minima dei contrat-
ti di locazione finanziaria ¢ fissata in
cinque anni e non pud superare i quindi-
ci anni nei territori di cui all’art. 1 del te-
sto unico 6 marzo 1978, n. 218 ed alla
legge 25 luglio 1952, n. 991 e i dieci anni
nei restanti territori. Il pagamento del
canone di locazione finanziaria deve av-
venire a scadenze periodiche non supe-
riori a dodici mesi e gli anticipi non pos-
sono superare il quindici per cento del
costo dei beni mobili ed immobili.

Alla scadenza del contratto di loca-
zione finanziaria, i beni oggetto della lo-
cazione possono essere acquistati dal
conduttore per un importo pari al cin-
que per cento del valore di acquisto o
del costo di costruzione dei beni immo-
bili ed all’'uno per cento del valore di ac-
quisto dei beni mobili.

Art. 5. Il ministero dell’industria, del
commercio e dell’artigianato comunica
alla societa di locazione finanziaria ed
all’impresa beneficiaria la favorevole
deliberazione del comitato di gestione di
cui all’art. 6 della legge 10 ottobre 1975,
n. 517 e provvede all’emanazione del
decreto di concessione del contributo.

La societd di locazione finanziaria,
entro tre mesi dalla data di comunica-
zione dell’avvenuta registrazione del de-
creto di concessione di cui al precedente
comma stipula con I’'impresa il contrat-
to di locazione finanziaria.

11 ministero dell’industria, del com-
mercio e dell’artigianato, ricevuta la do-
manda di liquidazione predisposta
dall’operatore, unitamente a copia del
contratto di locazione finanziaria e della
documentazione consuntiva di spesa,
emana il decreto di liquidazione del con-
tributo a favore del conduttore.

Qualora la deliberazione del comitato
di cui al primo comma del presente arti-
colo sia adottata sulla base del contratto
di locazione finanziaria gia stipulato e

della documentazione consuntiva di
spesa, la liquidazione potra essere di-
sposta con il decreto di concessione.
La successiva erogazione del contri-
buto & subordinata all’esito dell’accerta-
mento, da parte degli organi periferici e
centrali del ministero dell’industria, del
commercio e dell’artigianato dell’avve-
nuta attuazione dei programmi per i
quali & stato richiesto il contributo.

Art. 6. I contributi in conto canoni
verranno erogati al conduttore, per il
tramite della societa di locazione finan-
ziaria, in rate annuali, costanti, postici-
pate.

La societa di locazione finanziaria &
tenuta a comunicare, con la massima
tempestivita, il mancato adempimento
da parte del conduttore, degli obblighi
contrattualmente assunti ed ogni altra
variazione che potrebbe determinare
una interruzione del contributo.

Gli eventuali contributi indebitamen-
te percepiti devono essere restituiti dal
conduttore, gravati di un interesse pari
al costo di provvista rilevato al momen-
to dell’accertata inadempienza del con-
duttore, sulla base del decreto con il
quale il ministro del tesoro determina,
con periodicitad bimestrale, il tasso di ri-
ferimento da applicare alle operazioni di
credito agevolato a favore delle iniziati-
ve commerciali di cui alla legge 10 otto-
bre 1975, n. 517.

I contributi in conto canoni sono pa-
gati per il tramite della societa di loca-
zione finanziaria con la stessa valuta di
incasso da parte della societa stessa.

I contributi sono concessi in modo da
risultare equivalenti, in valore attuale,
ai contributi in conto interessi di cui le
operazioni godrebbero se realizzate con
un mutuo agevolato dell’importo massi-
mo del settanta per cento delle spese
ammissibili, nel rispetto dei limiti di cui
ai commi 9 e 10 dell’art. 3 della legge 10
ottobre 1975, n. 517.

11 tasso di attuazione da applicare per
la verifica, ove necessario, della pre-
scritta equivalenza, & pari al costo di
provvista rilevato al momento della sti-
pula del contratto di locazione finanzia-
ria, sulla base del decreto di cui al terzo
comma del presente articolo.
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Una sintesi delle circolari emanate dal ministero dell’industria, commercio e artigianato

CHI HA DIRITTO ALLE AGEVOLAZIONI

Sono finanziabili, a norma del punto
1) dell’art. 1 della legge 517/75: le socie-
ta; le cooperative; i consorzi di coopera-
tive; i gruppi di acquisto; le societa pro-
motrici di centri commerciali; i centri
operativi aderenti alle unioni volontarie
e ad altre forme di commercio associa-
to; costituiti esclusivamente tra piccole e
medie imprese esercenti attivitd com-
merciali, anche con la partecipazione di
capitali di enti locali territoriali e di altri
enti pubblici locali. Sono anche finan-
ziabili: le cooperative di consumo; i
consorzi di cooperative di consumo an-
che con la partecipazione di capitali di
enti locali territoriali e di altri enti pub-
blici. Sono infine finanziabili le piccole
e medie imprese esercenti il commercio
di beni nonché¢ la somministrazione al
pubblico di alimenti ¢ bevande.

Si intendono per piccole e medie im-
prese quelle aventi in tutto il territorio
nazionale non pitl di 5 punti di vendita e
un numero complessivo di dipendenti
non superiore a: n. 300 — se operano
all’ingrosso; n. 150 — se operano al det-
taglio; n. 200 — se esercitano la sommi-
nistrazione al pubblico di alimenti e be-
vande. Per le imprese esercenti il com-
mercio all’ingrosso, sono da considerar-
si punti di vendita i locali dove si svolge
la vendita, con accesso riservato ai sog-
getti di cui all’art. 1 della legge 426/71, e
non anche i magazzini di deposito. Per
le imprese esercenti il commercio di pro-
dotti petroliferi la individuazione come
piccole e medie viene effettuata sulla ba-
se della sola cubatura di tutti i depositi a
loro disposizione, che non pud essere
superiore a: metri cubi 5.000 per i pro-
dotti petroliferi liquidi; metri cubi 250
per i gas petroliferi liquefatti (metano,
propano, -butano).

Sono ammissibili a contributo statale:
i commissionari ortofrutticoli, come
grossisti ortofrutticoli; i rivenditori di
riviste e giornali, purché in possesso del-
le prescritte autorizzazioni; le imprese
esercenti attivitd miste che presentino
programmi commerciali autonomamen-
te valutabili; i titolari di forni, per ’atti-
vitad commerciale, intestatari di autoriz-
zazioni per la vendita di generi alimenta-
ri; le imprese esercenti attivita balneari,
alberghiere e pensionistiche, limitata-
mente ai locali in cui sono somministrati
alimenti e bevande, purché questi siano
aperti al pubblico, e quindi in possesso
delle prescritte autorizzazioni.

Si considerano gravanti sulle disponi-
bilita del settore al dettaglio le iniziative
riguardanti i centri operativi delle unio-
ni volontarie o di altre forme di com-
mercio associato di cui all’art. 1 della

legge 517/75, qualora almeno la meta -

pit uno delle imprese associate ai centri,
eserciti I’attivitd di commercio al detta-
glio.

Non sono invece ammissibili a contri-
buto: le imprese esercenti attivitd com-
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merciali alle quali partecipino imprese
pubbliche con maggioranza relativa al
capitale; le imprese che esercitano la
vendita per corrispondenza,quando
questa sia propria dell’azienda produt-

trice; le imprese di pubblicita, marke-
ting, elaborazione dati, assicurazioni ed
organizzazione viaggi; i laboratori arti-
gianali, anche se annessi ad esercizi
commerciali (ad es. laboratori di pastic-
cerie, forni, orologerie, auto officine
ecc.); i consorzi agrari; i magazzini ge-
nerali; le aziende di autotrasporto; le
aziende di spedizione; le case di cura; i
centri di analisi mediche e di cure fisi-
che; le agenzie di distribuzione di gior-
nali e riviste; i centri sportivi; le attivita
esclusive di commissionario e/o agente
e/0 rappresentante di commercio, con o
senza deposito, trattandosi di ausiliari
del commercio.

Programmi di investimento

Per quanto riguarda i programmi di
investimento, il ministero dell’industria
ha precisato che: per rinnovo e adatta-
mento dei locali si intendono le opere
attinenti a strutture murarie gia adibite
ad attivitd commerciali, senza aumento
delle dimensioni dei locali medesimi; per
ampliamento dei locali si intendono le
opere volte ad aumentare le dimensioni
dei locali medesimi; per trasformazione
dei locali si intendono le opere murarie
volte ad adibire all’esercizio di attivita
commerciali locali in precedenza adibiti
ad attivitd non commerciali o ad attivita
diverse da quelle finanziate.

Sono finanziabili in via agevolata: i
programmi di investimento iniziati non
oltre un anno anteriormente alla presen-
tazione all’istituto di credito della do-
manda di finanziamento. Detto periodo
& fissato in due anni per i progammi
comprendenti anche I’acquisizione
dell’area necessaria alla costruzione dei
locali e/o la costruzione dei locali stessi
oppure I’acquisto dei locali; il rilievo di
esercizi commerciali gia esistenti, relati-

vo alla parte immobiliare, alle attrezza-
ture e alle scorte e con esclusione
dell’avviamento commerciale, purché
sia effettuato nell’ambito di un pro-
gramma di ristrutturazione globale

dell’esercizio commerciale; i programmi
di investimento presentati da ditte indi-
viduali, attinenti immobili intestati an-
che ad uno dei componenti dell’impresa
familiare; i programmi, presentati da
societa o ditte individuali, attinenti im-
mobili intestati al coniuge del socjo re-
sponsabile illimitatamente o al coniuge
del titolare della ditta individuale, in re-
gime di comunione dei beni; la sistema-
zione dei piazzali necessari per il carico e
lo scarico delle merci o per il parcheggio
di autoveicoli, ivi comprese le opere di
recinzione e di urbanizzazione, purché
inclusi nell’area di proprietd o locata
dall’operatore commerciale; 1'acquisto
di automezzi commerciali o adattati per
il solo trasporto o merci o utilizzati per
il trasporto promiscuo di persone e di
cose aventi una portata massima risul-
tante dalla carta di circolazione superio-
re ai 5 quintali.

Cosa resta escluso

Le operazioni — ad eccezione di quel-
le precedentemente presentate ai sensi
della legge 1016/60 e riproposte a valere
sulla legge 517/75 — le cui spese, for-
malmente documentate, per immobili e
attrezzature, siano state sostenute com-
pletamente prima del 20/11/1975, data
di entrata in vigore della legge 517/75.
Di conseguenza restano esclusi dalle
agevolazioni anche i programmi com-
pletati, dopo il predetto termine, con
I’acquisto di sole scorte; I’acquisto di
macchinari per il lavaggio, riempimen-
to, etichettatura ecc. di contenitori, ef-
fettuato da imprese esercenti la vinifica-
zione di uve o la produzione di olii;
I’abitazione del custode; i magazzini di
deposito dei commercianti all’ingrosso;
gli impianti di filodiffusione; le opere e
le attrezzature non strettamente attinen-
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ti all’attivita commerciale. I1 soggetto
beneficiario che abbia gia usufruito di
precedenti’ finanziamenti agevolati, con
contributo a carico dello stato, non pud
accedere, per gli stessi programmi di
spesa, ad altri finanziamenti agevolati.
Istanze di contributo, presentate per
punti di vendita precedentemente gia fi-
nanziati in via agevolata, potranno esse-
re prese in considerazione se concernen-
ti programmi diversi, proposti agli isti-
tuti di credito non prima di tre anni dal-
la data di richiesta del precedente finan-

ziamento. L’ubicazione dell’esercizio
commerciale, oggetto del programma di
investimento, ¢ ’elemento al quale far
riferimento per la determinazione della
durata e del tasso agevolato del finan-
ziamento, prescindendo dalla ubicazio-
ne della sede legale e amministrativa del
soggetto beneficiario. Nel caso di su-
bentro, 1'operazione deve essere sotto-
posta al comitato, il quale esprime il
proprio parere in ordine alla sussistenza
nel subentrante del titolo alla concessio-
ne del mutuo. Pertanto ’istituto inviera

al comitato la documentazione normal-
mente richiesta per la concessione del fi-
nanziamento con obbligo di trasmettere
successivamente 1’atto di accollo del
mutuo.

Ai fini dell’accoglimento delle do-
mande di contributo, sono ritenuti non
prioritari i seguenti settori: farmaceuti-
ci; gioiellerie, metalli e pietre preziose,
se commercializzati in esclusiva; carbu-
ranti, lubrificanti e combustibili; auto e
moto.

Leasing notizie pubblica il testo della con-
venzione tra il ministero dell’industria, del
commercio e dell’artigianato e le societd di
leasing. :

Premesso che per operaziomi di loca-
zione finanziaria ai intendono le opera-
zioni di locazione di beni mobili ed im-
mobili acquistati o fatti costruire dal lo-
catore su scelta e indicazione del con-
duttore; che i soggetti beneficiari, i pro-
grammi di investimento e la durata delle
operazioni agevolabili sono quelli in-
dentificati nell’ambito della L. 517 dal
comitato di gestione di cui all’art. 6 del-
‘la legge medesima (che nel testo della
presente convenzione viene indicato co-
me «comitato»); che il costo ammissibi-
le dell’operazione & al netto di IVA; che
i contratti di locazione finanziaria devo-
no avere una durata minima di anni 5,
anticipo alla firma del contratto non su-
periore al 15% del valore dei beni, ed un
prezzo per I'esercizio del diritto di op-
zione alla scadenza del contratto di lo-
cazione finanziaria pari all’1 % del valo-
re di acquisto dei beni mobili ed al 5%
del valore di acquisto o del costo di co-
struzione dei beni immobili; tra il mini-
stero dell’industria, del commercio €
dell’artigianato e la societd di leasing si
conviene e si stipula quanto segue:

Art.1 — Domanda di contributo in con-
to canoni. La domanda, rivolta dal-
'operatore interessato al «ministero»
viene presentata alla «societa» e da que-
sta inoltrata, una volta effettuata
I’{struttoria, al «comitato».

Qualora I'operazione riguardi pid
punti di vendita, sara presentata una
domanda per ciascun punto.

L’operatore che intenda realizzare il
programma di investimenti anche con il
ricorso alle agevolazioni di cui all’art. 3
della L. 517, & tenuto a presentare con-
temporaneamente le domande all’istitu-
to di credito ed alla «societa», dando
comunicazione ad entrambi dell’intera
operazione.

Art. 2 — Modalita e termini di pre-
sentazione della domarida di contribu-
to. La «societay, esperita l'istruttoria,
ne comunica esito favorevole al «mini-
stero» entro il termine di 120 gg. dalla
data di ricezione della domanda corre-

data di tutti gli atti occorrenti per
listruttoria da parte della «societa», al-
legando la seguente documentazione: @)
domanda di contributo in conto canoni
presentata dall’operatore ai sensi della
L. 517/75 e successive modificazioni in-
dirizzata al ministero dell’industria, del
commercio e dell’artigianato — comita-
to di gestione del fondo per i finanzia-
menti agevolati al commercio — ¢ alla
«societa», trasmessa per conoscenza
all’amministrazione regionale compe-
tente per territorio. b) deliberazione de-
gli organi decisionali della «societa» in
merito all’accoglimento della domanda;
¢) scheda illustrativa (in duplice copia),
debitamente sottoscrita dalla «societar,
contenente tutti gli elementi necessari
all’istruttoria ministeriale, redatta se-
condo lo schema-tipo; d) certificato di
iscrizione al registro ditte rilasciato dalla
Camera di commercio, industria, arti-
gianato e agricoltura competente per
territorio. Qualora si tratti di un nuovo
punto di vendita sara sufficiente un at-
testato da cui risulti il consenso dell’am-
ministrazione comunale; e) certificato
di iscrizione all’INPS oppure copia del-
la denuncia mensile dei dipendenti; qua-
lora trattasi di azienda familiare, dichia-
razione in tal senso del titolare; f) per i
soggetti beneficiari di cui al punto 1'e 2
dell’art. I della legge 517, latto costitu-
tivo e lo statuto e, per i soli soggetti di
cui al punto 1, una dicharazione del rap-
presentante legale sulla qualita di picco-
la e media impresa di ciascun associato;
qualora il contratto di locazione e le fat-
ture predetti siano trasmessi al «ministe-
ro» unitamente alla documentazione di
cui all’art. 2, il.contributo, su proposta
del «comitato», viene concesso e liqui-
dato con unico decrelo.

Art. 4 — Il contributo in conto canoni.&
calcolato con le modalita indicate al 5°
comma dell’art. 6 del D.M. 23/7/1980.
In particolare, al fine di assicurare
I’equivalenza tra i contributi sugli inte-
ressi ed il contributo in conto canoni, la
durata dei mutui sara considerata pari a
quella dell’operazione di leasing e I'im-
porto eguale al settanta per cento del va-
lore dei beni oggetti del contratto di lo-
cazione finanziaria. Il «ministero», ac-
certata mediante i propri organi centrali
e periferici, I’avvenuta attuazione del

Il testo della convenzione firmata tr;':l "rﬁinistero dell’industria e le societa di leasing

UNA GUIDA PER LA DOMANDA

programma per il quale ¢ stato concesso
il beneficio, eroga il contributo all’ope-
ratore in rate annuali, costanti, postici-
pate, tramite la «societd», la quale in-
formera il «ministero» stesso dell’avve-
nuto trasferimento, con valuta pari a
quella di incasso, della quota di contri-
buto.

Art. 5 — Variazioni, subentro, risolu-
zione del contratto, fallimento. La «so-
cieta» deve tempestivamente comunica-
re il mancato adempimento, da parte
del conduttore, degli obblighi contrat-
tualmente assunti, nonché ogni varia-
zione sopravveniente dell’operazione
agevolata.

Le erogazioni vengono interrotte e gli
eventuali contributi indebitamente per-
cepiti dal conduttore devono essere dal-
lo stesso restituiti con le modalitd previ-
ste dal terzo comma dell’art. 6 del D.M.
23/7/1980.

In caso di risoluzione o scioglimento
consensuale del contratto di locazione
finanziaria, la «societa» dovra darne
immediata notizia al «ministero».
Nell’eventualita di cessione del contrat-
to ad altro conduttore, la «societa» tra-
smette al «ministero» I’istanza del su-
bentrante, il relativo contratto nonché
la documentazione di cui all’art. 2 com-
provante il possesso dei requisiti pre-
scritti. .

11 «ministero» potra concedere il con-
tributo al subentrante, su proposta del
«comitato».

In caso di fallimento del conduttore,
I’erogazione del contributo viene inter-
rotta all’atto della dichiarazione giudi-
ziale di insolvenza.

Art. 6 — Durata. La presente conven-
zione ha efficacia di un anno dalla data
della stipula ed & tacitamente rinnovata
di anno in anno, salvo disdetta di una
delle parti da comunicare almeno 3 mesi
prima della scadenza a mezzo lettera
raccomandata.

Art. 7 — Registrazione, La presente
convenzione, da registrare in base alle
agevolazioni fiscali previste dall’art. 23
del D.P.R. 29/9/1973, n. 601, viene re-
datta in triplice originale di cui uno per
ciascuna delle parti contraenti ed il terzo
per P'ufficio del registro.
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ARREDI E MACCHINE PER UFFICIO

Interessati professionisti, societa commerciali e di servizi. Offerte chiavi in mano
con valori di riscatto bassi e minime garanzie. Contratti a 24 e 36 mesi.

E un settore che sta esplodendo. Da
cenerentola, il comparto merceologico
degli arredi e delle macchine per ufficio
sta diventando uno dei piu trainanti per
lo sviluppo del leasing. Tanto che nume-
rose societd hanno creato delle sezioni
specializzate o addirittura delle societa
affiliate per seguire con maggior atten-
zione e professionalita quella ricca fascia
di mercato che comprende i professioni-
sti, le societa commeciali ¢ di servizi.

Caratteristica di questo settore sono
valori mediamente non elevati, una
clientela e una rete di fornitori estrema-
mente parcellizzata e la varieta dei pro-
dotti. L’offerta va, infatti, dallo studio
«chiavi in mano» (escluse naturalmente
le mura), ai singoli mobili, alle macchi-
ne da scrivere, alle macchine elettrocon-
tabili, ai personal computer, alle casse-
forti.

I contratti. La durata media del rap-
porto di locazione finanziaria oscilla tra
i24 ei36 mesi. La maggior parte delle
societa chiede un primo canone per un
importo pari al 10-20% del valore dei
beni locati e prevede un riscatto molto
basso, tra I’1 e il 5%. Vista la natura dei
beni e le tipologie dei conduttori, non
sono, in genere richieste garanzie parti-
colari. Spesso & sufficiente (soprattutto
per i professionisti) presentare le ultime
due denunce dei redditi. Per contratti
con importi elevati, talvolta sono richie-
ste garanzie.

Piu di altri settori, il leasing di arredi
e macchine per ufficio si basa su un rap-
porto di fiducia tra il locatore e il con-
duttore. I mobili e le macchine sono in-
fatti difficilmente indentificabili. A ga-
ranzia della societa di leasing proprieta-
ria dei beni, insieme al contratto di loca-
zione viene sempre stipulato un contrat-
to di assicurazione che copre i rischi di
furto, incendio e danneggiamento. Per
evitare anche il rischio di esecuzione
forzata ai danni del conduttore, sugli
arredi e sui macchinari viene apposta in
genere una targhetta che indica ’effetti-
vo proprietario del bene. «Si tratta di
una ben misera protezione» dice il re-
sponsabile di una societa di leasing che
opera nel settore. «Le targhette durano
generalmente poche ore. Per alcuni
macchinari rimane il numero di matri-
cola, ma per tutti gli altri beni I’identifi-
cazione diventa subito impossibile.»

Per questo tipo di contratti I’aspetto
finanziario viene accentuato con la pre-
visione di un riscatto bassissimo. Anche
perché per la grande maggioranza dei
beni non esiste un mercato dell’usato.
Per i macchinari invece non ¢ infrequen-
te che il rapporto con i fornitori preveda
un impegno di riacquisto ove il condut-
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tore non tenga fede agli impegni o deci-
da di non riscattare il bene. E un accor-
do che i fornitori fanno volentieri poi-
ché 'ammortamento finanziario dei be-
ni avviene assai pit celermente del de-
grado o dell’obsolescenza tecnica dei
beni stessi.

rete commerciale propria. Piu spesso si
affidano a concessionari che sono nu-
merosissimi e presenti anche nelle picco-
le citta e nelle zone periferiche dei gran-
di centri. Le societa di leasing si trovano
quindi nella necessita di avere un nume-
ro molto elevato di interlocutori per

Dai mobili alle macchine da scrivere tutto puo essere ottenuto in leasing.

I fornitori. Ma il rapporto con i forni-
tori non si limita a questo. Le societa di
leasing cercano sempre di promuovere
accanto al contratto di locazione un
contratto tra il fornitore e il conduttore
per la manutenzione delle macchine.

Inoltre, anche per la fascia di prodotti
per I'ufficio & molto diffusa la pratica
degli accordi tra societa di locazione fi-
nanziaria e fornitore. Talvolta & prevista
una sorta di fido a favore del fornitore
per cedere in leasing i beni alla sua clien-
tela (in questo caso ¢ a carico del forni-
tore anche lo svolgimento di gran parte
dell’istruzione della pratica).

Non é tuttavia il caso pit frequente.
Spesso il rapporto tra locatore e fornito-
re & di reciproca collaborazione, con i
fornitori che possono proporre alla loro
clientela il leasing tra le diverse forme di
finanziamento. La societa di leasing in-
vece riesce a costituirsi attraverso i rap-
porti con i fornitori quella rete capillare
di commercializzazione che & indispen-
sabile per questo.tipo di prodotti, ma
che & impossibile avere con una stryttu-
ra propria.

Proprio la capillarizzazione dei punti
di vendita costituisce, perd, un proble-
ma per le societa di leasing. Raramente
le societa produttrici di mobili e di mac-
chinari per ufficio dispongono di una

ogni tipo di prodotto e spesso per ogni
marca. Solo in alcuni casi é possibile sti-
pulare un accordo con le societa produt-
trici, che poi lo trasferiscono sulla rete
commerciale (anche se non & gestita di-
rettamente). Questo aspetto fa si che le
societa specializzate nel settore dei mo-
bili e macchinari per ufficio abbiano de-
gli uffici sviluppo sovradimensionati ri-
spetto alle societa di leasing che operano
prevalentemente in altri settori merceo-

_ logici.

I vantaggi. Affinché il leasing possa
venire incontro alla clientela degli arredi
e macchine per ufficio é indispensabile
la massima rapidita nello svolgimento
delle pratiche precontrattuali. Per que-
sto molte societa hanno sviluppato una
modulistica particolarmente snella che
permette di svolgere Iistruttoria nell’ar-
co di pochi giorni e, talvolta di un gior-

. no solo.

Infine, lo sviluppo notevole registrato
negli ultimi anni dalla locazione finan-
ziaria per il settore professionale non &
dovuto soltanto all’impegno finanziario
ormai notevole per impiantare € innova-
re uno studio, ma soprattutto ai discreti
vantaggi fiscali.

Il leasing permette di scaricare com-
pletamente il costo dell’operazione con
tempi di ammortamento accelerati.
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LE AZIENDE INFORMANO

Joint venture
tra Banco di Napoli
e Barclays leasing int.

Il gruppo Barclays, quinto per im-
portanza a livello mondiale, & presente
in Italia con una gamma di servizi finan-
ziari che includono il leasing, il facto-
ring, il credito al consumo, le filiali della
Banca a Milano, Roma, e tra breve a
Bologna e una merchant bank, §

La Barclays lesing int. e il Banco di
Napoli hanno recentemente costituito
una nuova societa di leasing che avra se-
de a Napoli. 11 capitale sociale che parte
da 10 milardi nel corso del primo eserci-
zio verra progressivamente aumentato
fino a 30 miliardi. Presidente della BNB
meridionale leasing S.p.A & Nicola Sca-
glione, amministratore delegato Gian-
maria Galimberti e direttore generale
Massimo Ballarati. I programmi della
societa, dice il presidente Scaglione,
possono desumersi dalla ottima combi-
nazione attuata: un partner con un
know how piu che collaudato; un part-
ner con la pill estesa rete operativa ita-
liana ed una profonda conoscenza del
mercato; un management con plurien-
nale esperienza nel settore parabanca-
rio. Una societa dunque che operera su
tutto il territorio nazionale ma che non
di meno dara sicuramente un grande im-
pulso alle iniziative industriali del Mez-
zogiorno.

Cooperleasing
aumenta il capitale

L’attivitd della Cooperleasing in
questa prima meta dell’82 ¢ risultata
perfettamente in linea con le aspettati-
ve. Ai primi di maggio le domande pre-
sentate e i contratti stipulati avevano su-
perato I’intero importo del 1981.

Con la stipula delle convenzioni con
la Cassa del Mezzogiorno (legge 183) e
con il ministero dei trasporti (legge 815),
la societa ha praticamente esteso a tutto
il comparto agevolato nazionale la sua
attivita. Nell’assemblea del 4 giugno ¢
stato approvato dai soci (Locafit e le tre
centrali cooperative), I’aumento del ca-
pitale sociale da 2 a 3 miliardi, primo
passo per adeguare i mezzi propri al giro
di affari della societa.

Laziolis entra
nell’immobiliare

La Laziolis spa, a cui partecipano con
diverse quote la Fi.la.s., il Banco di
Santo Spirito, la Cassa di risparmio di
Roma, la Banca nazionale del lavoro,
I’Imi, la Banca popolare dell’Alto La-
zio, le Assicurazioni d’Italia, la Banca
popolare di sovvenzioni di Rieti, la Ban-
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ca di credito popolare — Roma, la Ban-
ca popolare del Cassinate, la Banca Po-
polare di Aprilia e la Banca popolare di
Terracina, ha attivato le prime opera-
zioni di locazione finanziaria agevolata
di impianti industriali e artigianali. Tali
interventi sono rivolti ad assegnatari di
aree nella zona attrezzata di Acilia Dra-
gona, nel comune di Roma. La Laziolis
nel contempo ha affrontato problemi
relativi all’insieme di adempimenti ne-
cessari al perfezionamento di un’opera-
zione di locazione finanziaria immobi-
liare.

Nella soluzione di tali problemi ¢&
emerso che la difficile coesistenza tra ge-
stione finanziaria, progettazione tecnica
e realizzazione delle opere provoca due
tipi di rischi: quello proprio di una so-
cieta appaltante accanto a quello di una
societa finanziaria. La Laziolis & orien-
tata ad eliminare l’attivitd puramente
tecnica dell’operazione, ipotizzando di
affidare direttamente al cliente 'appalto
per la realizzazione delle opere.

Questi si assume cosi la responsabilita
sui costi e i tempi di esecuzione, ovvia-
mente con il costante controllo della so-
cieta di leasing. Questa impostazione
consente alla Laziolis di svolgere il ruolo
di societa finanziaria che pil le compete.

Leasindustria
cambia strategia

11 bilancio di Leasindustria si chiude
con un sostanziale aumento del valore
dei contratti stipulati che hanno infatti
raggiunto I’'ammontare, calcolato sul
valore di acquisto dei beni, di quasi 54
miliardi di lire contro i 41 miliardi del
1980. La percentuale di incremento €
pari al 31.45%), notevolmente superiore
a quella segnalata dall’Abi (16.30%) per
le 22 societa prese in esame.

Favorevole & stato anche I’andamento
degli investimenti: ’ammontare dei beni
in locazione ¢ passato da circa 121 mi-
liardi a circa 153 con un aumento del
26% al netto delle radiazioni. L’utile
d’esercizio & passato dai 1689 ai 3661
milioni. Tali complessivi risultati sono

‘da attribuire sia ad una maggiore attivi-

ta promozionale esplicata, sia alla con-
venienza delle condizioni praticate. Du-
rante i primi mesi dell’esercizio scorso &
stato eseguito con successo I’aumento di
capitale sociale da 10 a 30 miliardi di li-
re. Leasindustria ha anche partecipato
alla fondazione della Finlombarda lea-
sing che opera nel campo del leasing
promozionale e pubblico in Lombardia.

In particolare Leasindustria ha modi-
ficato i propri strumenti di penetrazione
del mercato attraverso la creazione di fi-
liali (Lecco, Brescia, Genova) in grado
di garantire una maggiore capacita di ri-

spondere alle esigenze specifiche di cia-

scuna area geografica servita. La messa
a punto di nuovi prodotti e la garanzia

.10 -

di una efficace assistenza hanno consen-
tito di dotare i punti vendita di capacita
d’azione diretta estremamente competi-
tiva. Infine il cambiamento della ragio-
ne sociale (ex Leasing regionale lombar-
do) ha voluto consolidare ’allargamen-
to degli interessi della societa ad un am-
bito territoriale pit vasto della sola
Lombardia.

Forte sviluppo
dell’Italease nell’82

L’assemblea ordinaria dell’Italease,
tenutasi il 30 aprile 1982 ha approvato il
bilancio al 31 dicembre 1981 che eviden-
zia un utile d’esercizio di 4.523 milioni
di lire. In seduta straordinaria 1'assem-
blea ha deliberato I’emissione di un pre-
stito obbligazionario ordinario di 15 mi-
liardi. Al30 aprile 1982 la Societa ha ap-
provato 1.073 operazioni per un valore
di L. 55.127 milioni con un incremento
del 40% rispetto al medesimo periodo
dell’anno precedente, mentre i contratti
stipulati risultano pari a 1.169 per un
valore, in termini di somma dei canoni,
di L. 80.484 milioni.

Hanno continuato ad affluire parti-
colarmente numerose le operazioni pre-
sentate nell’ambito delle convenzioni
firmate con le associazioni degli artigia-
ni in molte regioni. Inoltre nei primi me-
si dell’anno sono stati stipulati i primi
contratti che godono di agevolazioni ai
sensi della legge n. 517 del 1975 per il
commercio e della legge n. 815 del 1970
per 'autotrasporto di merci per conto
terzi, nell’ambito delle convenzioni sti-
pulate dall’[talease con i competenti mi-
nisteri.

Agrileasing prima
nel commercio

L’assemblea dell’Agrileasing ha ap-
provato il bilancio della societa per il
1981. I risultati sono stati positivi con
una crescita del volume di attivita pari al
70%. 1 contratti stipulati sono stati circa
700, passando da 1301 nel 1980 a 2000
nel 1981. .

11 valore dei beni acquistati ¢ passato
da 71 a 122 miliardi mentre il valore me-
dio dei contratti & cresciuto di 20 milioni
passando da 54 a 74 milioni.

Anche il 1982 ¢ cominciato positiva-
mente. E una domanda presentata dal-
" Agrileasing la prima accolta dal mini-
stero dell’industria per le agevolazioni
previste dalla legge 517/75 sul leasing
agevolato al commercio.

Il contratto aveva per oggetto le at-
trezzature complete per una grossa ta-
vola calda. Dopo I’apertura degli uffici
di Bologna, Padova e Milano, nei mesi
scorsi, proprio in questi giorni vengono
inaugurati l'ufficio di Bari (presso la Fe-
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derazione delle Casse rurali e artigiane
della Puglia e della Basilicata, in via Ei-
naudi 15) e di Firenze (presso la Federa-
zione delle Casse rurali e artigiane della
Toscana, in via Fra Bartolomeo 16).

Piccoli, snelli
e capitalizzati

Nata nel 1980 su iniziativa della Ban-
ca agricola commerciale di Reggio Emi-
lia con un capitale di 1,5 miliardi ed en-
trata in attivitd nel giugno del 1981, in
soli sei mesi di attivitd la Reggioleasing
ha iscritto a bilancio macchine in loca-
zione per oltre 4,5 miliardi di lire. Visto
I’enorme sviluppo della societd in cosi
breve tempo la Banca agricola di Reggio
Emilia, che controlla il 99% del capita-
le, ha deciso di rafforzare la struttura
patrimoniale della societd. Una recente
assemblea straordinaria della Reggiolea-
sing ha aumentato il capitale sociale da
1,5 a 5 miliardi. Successivamente verra
emesso un prestito obbligazionario con-
vertibile di 4,5 miliardi che consentira
alla societa di incrementare ancora il ca-
pitale entro il 1985. Reggioleasing, pur
essendo una societd relativamente pic-
cola, offre tutti i tipi di leasing, da quel-
lo ordinario a quello convenzionato, dal
leaseback al leasing addossé. 1l suo prin-
cipale campo di attivita & quello delle
macchine industriali.

I canoni della Locat
saliti del 23% nell’81

L’assemblea degli azionisti della Lo-
cat riunitasi il 18 maggio u.s., sotto la
presidenza di Nicola Panzalis, ha ap-
provato il bilancio al 31 dicembre 1981.
L’esercizio 1981 si & chiuso con un utile
di 2.728 milioni di lire, di cui 1.200 mi-
lioni sono stati destinati a riserva straor-
dinaria, Sono stati inoltre accantonati al
«fondo rischi tassato» 750 milioni di lire
e al «fondo imposte» 2.036 milioni.

Nel corso del 1981 sono stati stipulati
226 contratti, per un importo complessi-
vo di 217 miliardi, incassati complessi-
vamente canoni di locazione per 146 mi-
liardi, con un aumento del 23% rispetto
all’esercizio precedente e, al 31 dicem-
bre 1981 il valore del macchinario in lo-
cazione era pari a 470 miliardi (+25%).
Sotto I'aspetto territoriale si & ampliata
la presenza della societa a livello nazio-
nale con interventi significativi in Ligu-
ria, Emilia Romagna, Umbria, Toscana
e nel Mezzogiorno. Positivo anche 1’an-
damento dei primi mesi del 1982 che evi-
denzia un notevole afflusso di richieste, -
grazie anche al potenziamento della rete
commerciale della societa.

Per consentire alla Locat di far fronte
alla prevista espansione degli affari, raf-
forzando ulteriormente la propria strut-
tura finanziaria e patrimoniale, nel mar-
z0 scorso 1’assemblea straordinaria degli
azionisti ha deliberato I’aumento del ca-

pitale sociale di 24 miliardi, da attuarsi
per 12 miliardi mediante I’emissione da

" parte dell’Imi — Istituto mobiliare ita-

liano — di un prestito obbligazionario
convertibile in azioni Locat di pari im-
porto.

La Fime Leasing
riparte

La Fime Leasing riprende la stipula
dei contratti di locazione agevolata per
impianti completi.

A seguito dell’intervento del ministro
per il Mezzogiorno Claudio Signorile e
con la fattiva disponibilita della Cassa
per il Mezzogiorno, la Fime Leasing ha
ottenuto che il contributo in conto ca-
noni venga erogato per intero all’atto
della spesa. Le operazioni di locazione
agevolata realizzate dalla Fime Leasing
risulteranno pertanto meno onerose, es-
sendo i benefici di tale disposizione tra-
sferiti per intero all’operatore. Si é resa
cosi possibile la ripresa della stipula di
contratti per impianti completi nelle re-
gioni meridionali gia deliberati dal con-
siglio di amministrazione della societa.
Prosegue quindi attivita di locazione
finanziaria agevolata di esclusiva com-
petenza della Fime Leasing, che interes-
sa oltre gli impianti completi anche le li-
nee di macchinario.

LA RECESSIONE INCORAGGIA | LOCATARI

La recessione infuria su tutta ’Euro-
pa ma se un imprenditore fa un investi-
mento & molto probabile che si serva del
leasing. Dopo il boom degli anni '79 e
*80 il leasing procede a passo meno spe-
dito in Inghilterra, il mercato europeo
piu importante. Minore lo sviluppo an-
che in Francia, Italia e Germania, i mer-
cati che seguono per ordine di grandez-
za (vedere grafico a pag. 2).

Nel 1981 gli inglesi hanno registrato
un forte incremento di attivitid nel lea-
sing internazionale e una fase di stasi in
quello interno. La parte internazionale &
ammontata a 572 milioni di sterline
mentre quella interna a 2.102 milioni di
sterline. Nel complesso un incremento
del 3,35% rispetto all’anno precedente
(vedere grafico accanto).

In Francia la crescita dell’attivita di
locazione & stata pari al 13%, frenata
soprattutto dal limite all’espansione agli
impieghi fissato dalle autoritd moneta-
rie. La societa che ha stipulato il mag-
gior numero di contratti & la Locabail

In Italia I’incremento dei nuovi con-
tratti secondo le rilevazioni dell’ Asso-
ciazione bancaria italiana é stato di po-
co superiore all’inflazione con una per-
centuale di 1.793,2 miliardi di lire. Nei
primi tre mesi del 1982 si & verificato ad-
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dirittura un decremento dell’1% in ter-
mini reali seguito da una buona ripresa
nei mesi successivi.

In Germania il numero dei contratti &
aumentato del 12% raggiungendo un
valore di 15 miliardi di marchi. La fetta
degli investimenti tedeschi realizzati con
il leasing & salita sul totale degli investi-
menti tedeschi dal 5,1% al 5,6%. Il
35% dei contratti di leasing ha riguarda-
to le macchine da ufficio e i computers,
seguite dall’auto (20%) e dalle macchine
industriali (13%).

11 -

...e ’Australia fa boom

Il settore del leasing australiano & in
forte crescita dal 1975 quando il gover-
no federale ha deciso di estendere ai be-
ni offerti in leasing gli incentivi previsti
per gli investimenti. Nel 1975 il leasing
finanziava il 12% della spesa dei privati
in beni di investimento mentre nel 1981
la percentuale é salita al 32%. Gli impe-
gni in essere delle societa di leasing am-
montavano a fine *81 a 8.335 milioni di
dollari australiani.
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PERCHE HO SCELTO IL LEASING

Intervista a Giorgio Peccini, amministratore delegaio della TAPS, tintoria e lavanderia indusitriale

"IN POCO TEMPO LAVO STIRO E AMMIRO

Con la locazione finanziaria 'azienda si adatta rapidamente alla nuova tecnologia. Il
parco macchine viene rinnovato a costi molto bassi e in tempi brevi.

«Nel novembre dello scorso anno so-
no andato alla fiera di Milano e ho tro-
vato una macchina olandese in grado di
stirare tutto, dalle lenzuola, ai tovaglio-
li, dalle federe agli asciugamani, grazie a
un computer. Ho deciso di acquistarla
in leasing e dopo tre mesi la potevo gia
usare come se fosse mia». E questa la
pill recente esperienza di locazione fi-
nanziaria di Giorgio Peccini, ammini-
stratore delegato della TAPS, una tinto-
ria e lavanderia industriale a Paderno
Dugnano (Milano) con 65 dipendenti.

Peccini ¢ un piccolo imprenditore
lombardo che ha scoperto il leasing die-
ci anni fa dopo aver constatato le diffi-
colta e le formalita da affrontare per po-
tere ottenere un finanziamento da un
istituto di credito a medio termine. «Per
avere i soldi», ricorda Peccini, «ci & vo-
lute un anno. Mi hanno fatto diventare
pazzo!»

Industriale quasi per caso, Peccini di-
mostra estro e fantasia. Diplomato
all’ Accademia di Brera, scenografo, ha
dovuto studiare merceologia a Roma
per poter ereditare dal padre (un im-
prenditore edile ma con interessi diversi-
ficati) ’azienda che a sua volta aveva ri-
levato dai due fondatori, i cui nomi die-
dero vita 30 anni fa con le loro iniziali al
marchio TAPS. Le doti di Peccini oggi
si evidenziano nella sua continua curio-
sita per il nuovo e per I'efficienza. «Un
altro motivo per cui in dieci anni mi so-
no rivolto al leasing per sei volte», spie-
ga l'imprenditore lombardo, «va pro-
prio ricercato nella necessita di seguire
I’evoluzione tecnologica». Per le mani
destreggia un grosso depliant a colori
che illustra una nuova macchina tedesca
in grado di lavare 10 q.li di biancheria
con I’impiego di una sola persona. «Co-
sta 250 milioni», dice Peccini. «Ecco la
necessita per fare un’operazione di lea-
sing».

Un’impresa come la TAPS che oggi
fattura circa 2 miliardi di lire all’anno e
ha un capitale sociale di 120 milioni di
lire deve stare particolarmente attenta
alla gestione della liquidita. Gli immobi-
lizzi devono essere graduali. Proprio il
leasing consente con i riscatti di accre-
scere il parco macchine a costi molto
bassi € con la necessaria gradualita.

Macchina per la stiratura e la piegatura di pezzi piccoli, coprimacchia, tovaglioli, fe-

nei pagamenti da parte degli ospedali,
clienti con i quali vuole lavorare di me-
no in futuro.

Sempre attento alle necessita dei
clienti impiega impianti particolari, an-
che molto sofisticati. Per sempio, per il
lavaggio delle tute degli operai delle ac-
ciaierie Tonoli ha comprato una mac-
china in grado di raccogliere i fanghi del

dere etc. impiegata dalla TAPS a Paderno Dugnano (Milano).

La TAPS fornisce un servizio di la-
vanderia per enti ospedalieri (Legnano,

‘Desio, Giussano, Carate, Lecco, Garba-

gnate), ristoranti milanesi (Il Cardinale,
La Lanterna, Da Chiara) per alberghi
(Canova, Siloe), per negozi (Peck, fa-

‘mosa rosticceria di Milano) e per le in-
‘dustrie delle confezioni. Per quest’ulti-

me esegue anche il lavoro di fallatura e
stiratura. Clienti della TAPS sono per
esempio la Soicos di Vigevano (che
commercializza i jeans New York, Bi-
scotte, Airport) e la New Jeans di Filago
(Bergamo). Pecchini lamenta i ritardi

piombo che poi vengono destinati a un
inceneritore.

Pecchini, infine, non & solo un utiliz-
zatore del leasing, ma anche un conce-
dente. Quando i suoi furgoncini colorati
con il marchio TAPS girano per le vie di
Milano per consegnare lenzuola e tova-
gliuoli, asciugamani e¢ federe comprati
dalla sua azienda ma utilizzati da alber-
ghi e ristoranti egli non fa altro che ven-
dere il leasing operativo, la locazione
pitt vecchia che esista ma anche quella
che, forse, gli permette di guadagnare di
pit.
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